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TEKNOLOGIOPTIMISTENE:  

Energibransjens IT-konferanse 

Den viktigste møteplassen for alle som 
jobber med IT innen fornybar energi.
 
Dato: 22. oktober 2024
Sted:  Samfunnssalen, Oslo
 
Begrenset med plasser – sikre deg 
plass nå som sponsor eller deltaker!

Konferansen ble utsolgt både i 2022 
og 2023. Et halvt år i forkant er over 
halvparten av plassene allerede solgt.
 

teknologioptimistene.europower.no/konferanseprogram
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Tørrisblåsing er en revolusjonerende rengjørings- og blåsemetode hvor man istedenfor 
tradisjonelle blåsemidler som sand, vann og kjemikalier bruker myk tørris formet som riskorn. 
Svært effektivt til industrirengjøring av maskiner og  produksjonsutstyr, industrilokaler, elektriske 
komponenter og tavler, fasaderengjøring etc. Tørris fjerner olje, fett, overflaterust, fastbrent 
støv, maling, lakk, lim, belegg i støpeformer, mose, grønske og mange andre forurensninger. 
Prosessen etterlater seg ikke sekundært avfall slik som vann, kjemikalier eller sandblåsing gjør. 

Ildfast utfører tørrisblåsing med førsteklasses utstyr fra markedslederen Cold Jet. 
Vil du vite mer? Kontakt en av våre dyktige prosjektledere for en uforpliktende 
prat eller les mer på våre nye nettsider: ildfast.no.
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Kampen om befolkningen
Det virker som om kraftbransjen har innsett et 
nederlag.

– Vi har tapt kampen om befolkningen, uttalte 
Aneo-sjef Gunnar Hovland nylig.

Distriktsenergi stiller på sin nettside spørsmål 
om hvorfor bransjen, dem selv inkludert, har sakket 
akterut i de store kraftspørsmålene. Fornybar Nor-
ge-sjef Åslaug Haga holder stadig innlegg om at 
mytene må knuses.

 
Vindkraft har motvind, kjernekraft-tilhengerne har 
medvind, mens kraftbransjen ligger et sted imellom 
uten vind i seilene.

Situasjonen er egentlig helt utrolig. Å fase ut fossil 
energi krever enorme mengder fornybar energi, men 
bransjen som kan bidra mest møter motstand overalt.

 
Bransjen kan delvis takke seg selv. Kraftbransjen har 
alltid vært en aktiv lobbyist for egne rammevilkår. 
Det er bare noen få år siden daværende Energi Norge 
var imot å utvide elserti�katordningen fordi økt kraft-
produksjon ville gi lavere strømpriser. En slik fortid 
svekker troverdigheten.

Gjennomgående høye direktørlønninger og fravær 
av vilje til å rydde opp i strømsalgtriks, hjelper heller 
ikke på sympatien.

 
Likevel, det er kommunikasjon som har sviktet. 
Bransjen er ikke tilstede på arenaer hvor folkeopini-
onen formes. Bransjen har i årevis snakket om å være 
tilstede i debatten, uten å forstå at samfunnet ikke 

formes i debatter og avisinnlegg, men i den evige infor-
masjons�yten i sosiale medier.

Der er bransjen ikke tilstede. Hvis bransjen mener 
alvor med at mytene skal knuses, må de melde seg 
på feeden til befolkningen.

Fornybar Norge & Co har to fordeler som motparten 
ikke har: Penger og kunnskap. Det de mangler er 
moderne formidlingsevner, men penger kan skaffe 
det også. De må knytte til seg t7troverdige pro�ler 
som behersker den nye informasjons�yten.

 
Hva skal så snuttene på sosiale medier inneholde? 
Mulighetene er uendelige, for befolkningen har 
generelt ikke noe kunnskap om hvordan kraftsystemet 
henger sammen.

Et eksempel: Balansemarkedet. Knapt noen utenfor 
bransjen vet hva det er, men balansemarkedet sørger 
hver eneste sekund for at lyset ikke blinker. Tenk det, vi 
har stabil strøm rundt oss overalt, men befolkningen 
har ikke hørt om balansemarkedet.

Å demme opp den evige strømmen av desinforma-
sjon er umulig, den får man ikke stoppet. Særlig ikke 
når motparten fullstendig mangler hemninger i hvilke 
usanne påstander som kan legges frem.

Men kraftbransjen kan være tilstede med sitt ærlige 
budskap parallelt. Det er ingenting i kraftbransjen som 
ikke tåler dagslys, men historiene må fortelles, og de 
må fortelles effektivt på moderne plattformer.

 
Det er nok riktig at kraftbransjen har tapt befolkningen. 
Nå er det på tide å vinne den tilbake.
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AKTUELT

AV OLE PETTER PEDERSEN  

OG BJØRG DAVIDSEN 
ole.petter@europower.no 
bjorg.davidsen@europower.no

Prosjekter som til sammen kan 
produsere 37 TWh ble i april meldt 
inn til NVE i forbindelse med kraft-
løftet for Finnmark. I all hovedsak er 
dette ny vindkraft.

En gjennomgang Europower har 
gjort, indikerer at det er åtte helt 

nye prosjekter nå, som ikke var 
med i listen som NVE presenterte 
i november i �or. Ti prosjekter har 
forsvunnet i mellomtiden.

Den mest attraktive kommunen 
for ny kraftproduksjon i Finnmark 
er Lebesby kommune. Det har 
kommet inn meldinger fra ni 
aktører som ønsker å bygge 
vindkraft i denne kommunen.

– Vi vil lete etter de beste prosjek-
tene – da vil en samlet belastning 

i området være en av de tingene 
som vil ha betydning, sa direktør for 
energi- og konsesjonsavdelingen i 
NVE, Inga Nordberg, til Europower 
da omfanget ble kjent.

– Det er ikke plass til alle
– Det er nå det begynner. Nå er 
vi i gang, sier ordfører i Lebesby 
kommune, Kristin Johnsen (Ap).

Johnsen er ordfører i den 
kommunen hvor flest aktører 

Det er enorm interesse 
for å være med på 
kraftløftet i Finnmark. 
Ett område er spesielt 
populært for nye vind -
kraftprosjekter.
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. – Nå er vi i gang, sier ordfører i Lebesby kommune, Kristin Johnsen 
(Ap). Hun er fersk ordfører i den kommunen hvor �est aktører har lyst 
til å bygge vindkraft. Foto: Privat / Simo Räsänen (CC BY-SA 4.0 DEED)

har lyst til å bygge vindkraft. Til 
sammen ti kraftprosjekter helt eller 
delvis plassert i Lebesby kommune 
er meldt inn til NVE i forbindelse 
med kraftløftet. Noen av prosjektene 
er kjent fra før, mens andre har blitt 
presentert nå.

Lebesby har drøyt 1200 inn-
byggere, men desto mer areal. 
Kommunen er på 3232 kvadratkilo-
meter, og er dermed blant landets 
ti største kommuner i utstrekning.

– Hvor mange vindkraftverk er det 
plass til i kommunen deres?

– Det er ikke plass til alle, det er 
det ikke. Vi har ikke noen drøm om 
å teppelegge vår kommune med 
vindkraft, men jeg er kjempeglad 
for at det er ønskelig å investere i 
Lebesby kommune, og se at vi er så 
attraktiv for næringen, sier Johnsen.

Hun synes det er �nt å ha fått 
listen over prosjekter, og roser NVE 
for en ryddig prosess.

Ikke økonomi som veier mest
– Nå blir det jo stor konkurranse om å få 
bygget vindkraft i Lebesby. Hva tenker 
du om det?

– Aktørene har vært her og pre-
sentert seg for de politiske partiene, 
og har jobbet med å selge seg inn. 
Men det er ikke sånn at det er kroner 
og øre som er det viktigste når man 
skal bestemme hvem man ønsker å 
ha som utbygger, sier Johnsen.

– Hva er det viktigste da?

Her  er kommunen 
«alle» vindkra�-

selskapene vil bygge i
Her vil aktørene bygge ny  
kraftproduksjon
Listen nedenfor viser hvor mange 
prosjekter per kommune som er 
meldt inn til NVE. Noen prosjekter 
dekker i utgangspunktet �ere 
kommuner.

Kommune 	 Meldt til NVE
Lebesby 	 10
Hammerfest 	 6
Gamvik 	 5
Hasvik 	 3
Alta 	 2
Båtsfjord 	 2
Berlevåg 	 2
Nordkapp 	 1
Porsanger 	 1
Vadsø 	 1
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Slik blir tidslinjen fremover:�

2027:
Konsesjonsvedtak 2026: 

Høring

Høst 2025: 
Søknad sendes inn

Vår/sommer 2025: 
Konsekvensutredning

Vinter 2024/2025: 
Utredningsprogram

Medio juni: 
Oversikt over prioriterte 
meldinger

August/september: 
Prioriterte meldinger sendes på høring
På informasjonsmøtet i april presenterte NVE 
også en tentativ tidsplan for etter 2024:

Slik blir NVEs Finnmark-prosess videre

I midten av juni vil NVE presentere en liste med 
prosjekter i Finnmark som er med videre.

Aktørene vil få ett av disse to brevene fra direk-
toratet:

• 	 Prosjektet er prioritert: da vil det også 
sendes ut brev om krav til overset-
telse på samisk og eventuelt behov 
for oppdatering av meldingen.

• 	 Prosjektet er ikke prioritert: da vil 
man få et brev med begrunnelse for 
hvorfor prosjektet ikke ble prioritert.

Etter at kvalitetssikring og dialog er gjennomført vil NVE begynne med arbeidet om å prioritere mellom  
prosjektene. Prosjektene skal prioriteres basert på de kriteriene NVE tidligere har lagt frem.

– Det som er tilbakemeldingen fra 
folk er at det handler om nærheten 
til hytteområdene, forurensning, 
plassering i naturen, fauna-foru-
rensning. Alle har vel egentlig en 
mening, og disse skal vi lytte til, og 
vil bli vurdert i de ulike utredninger.

– Noen av aktørene har altså fått pre-
sentert seg for dere allerede; har dere noen 
favoritter?

– Vi har ikke fått sett disse pro-
sjektene så tydelig opp mot det ene 
eller det andre ennå. Velger man 
å se pengemessig på det så er det 
favoritter, men det er langt ifra det 
som er det mest aktuelle når denne 
avgjørelsen skal tas, sier Johnsen.

Hun understreker at alle selvsagt 
ønsker en sunn økonomi.

– Men det er ikke det som tynger 
mest når man skal ta en avgjørelse. 
Det er folket som er det viktigste, og 
vindkraft er en av mulighetene for å 
skape en framtid for folket her nord.

Kapasiteten på kraftnettet i 
Finnmark blir en faktor som 
begrenser hvor mange prosjekter 
NVE gir klarsignal til videre.  
� Foto: Bjørg Davidsen
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Må være tydelig hva folket  
sitter igjen med
– Har du noen tips eller råd til de som nå 
kommer til deres kommune med et ønske 
om å få bygge vindkraft?

– Kanskje det å kunne få mulig-
heten til å visualisere det fra et 
menneskelig perspektiv. Man vil vite 
hvordan det ser ut når man står der 
eller her, sier Johnsen og legger til:

– I tillegg må man være tydelig på 
hva dette gir folket, og viktigheten 
av god og åpen dialog og ryddighet 
i prosessen. Hva vil Jørgen Hatte-
maker sitte igjen med når kong 
Salomo er ferdig med å bygge, spør 
ordføreren.

Til sammen vil prosjektene som 
er meldt inn altså kunne produsere 
37 TWh. Det er langt mer enn hva 
som er etterspurt.

Nordberg i NVE understreker at 
det et er mål å redusere antallet pro-
sjekter «betraktelig» når meldinger 
skal sendes ut på høring.

– Maksgrensen for antall pro-
sjekter vil komme an på kapasiteten 
i nettet. Det er planlagt en del nett-

utvidelser som er under konsesjons-
behandling. Utifra det vil det settes 
en slags maksgrense i form av en 
fysisk begrensning i nettet. Det vil 
også være andre forhold som gjør 
at det vil være en grense for hvor 
mange prosjekter som kan komme.

Begrenser NVEs kapasitet  
andre steder i landet
Grunneieravtaler er ikke lagt inn 
som et kriterium i prosessen nå. Det 
vil ha betydning senere.

Nordberg erkjenner at kraftløftet 
legger beslag på kapasitet hos NVE.

– NVE har begrenset kapasitet, så 
når vi har en stor prosess i Finnmark 
så går mye av våre ressurser dit og 
begrenser kapasiteten i andre steder 
av landet.

Norges nest største grunneier, 
Finnmarkseiendommen (FeFo), 
forvalter 95 prosent av landarealet 
i Finnmark.

Dermed må også de forholde seg 
til prosessen NVE styrer.

– Det er kapasitetsmessig utfor-
drende å ha mange samtidige regu-

leringsplanprosesser gående, skriver 
FeFo-direktør Tom Mikalsen i en 
e-post til Europower.

FeFo er bekymret for at det totale 
omfanget av saker kan føre til at 
viktige lokale hensyn og andre ret-
tigheter overses.

Særlig vindkraftprosjektene som 
planlegges i regionen innebærer 
såkalt «endret bruk av utmark». I 
slike saker har FeFo egne saksbe-
handlingsregler som må følges, og 
hvor Sametingets retningslinjer for 
endret bruk av utmark er sentrale. �

– Det er kapasitetsmessig utfordrende å ha mange samtidige regule-
ringsplanprosesser gående, skriver direktør for Finnmarkseiendommen, 
Tom Mikalsen, i en e-post til Europower.  
� Foto: Lars Brenna/Europower/ Fefo
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AV OLE PETTER PEDERSEN 
ole.petter@europower.no

Det har kommet inn �ere nye vind-
kraftprosjekter til NVE, målt mot 
hva som var meldt inn i forrige 
runde i november i �or. Samtidig 
har noen prosjekter forsvunnet ut.

Når vi ser på hvilke selskaper 
som står bak meldingene som nå 
er levert, er det til sammen 14 for-
skjellige aktører som ønsker å bygge 
kraft i Finnmark.

Alle, med unntak av Statkraft, vil 
bare bygge ut vindkraft.

Utvidelse av Alta-kraftverket er 
det eneste vannkraftprosjektet som 
er med videre. Det er ett av seks pro-
sjekter som Statkraft har levert inn 
til NVE i denne runden.

Det gjør også Statkraft til den 
klart største interessenten.

Nordkraft AS har levert fire 
prosjekter til NVE. Ingen andre 
selskaper har presentert mer enn 
to prosjekter.

Et nytt selskap som er med 
i kampen om å få bygge ut, er 

H2Carrier AS. Dette selskapet 
har som ambisjon å bygge 
verdens første �ytende fabrikk 
for ammoniakk produsert ved 
hjelp av strøm. De to vindkraft-
verkene selskapet har sendt inn 
melding om, skal fôre den �ytende 
fabrikken med strøm, ifølge 
planene.

Norske eiere dominerer
Mens det i mange år var selskaper 
�nansiert av utenlandske eiere 
som ville satse på vindkraft i Norge, 
er det i all hovedsak norske eiere 
som står bak selskapene som nå vil 
kaste seg på kraftløftet i Finnmark.

ST1 Norge AS, som allerede har 
vindkraftproduksjon i Norge, har 
to prosjekter på listen. Det ene er 
det omstridte Davvi-kraftverket 
som selskapet sendte søknad om 
for to år siden, sammen med Gren-
selandet DA. Dette ligger også i 
Lebesby, i likhet med mange andre 
prosjekter. I tillegg har ST1 plxaner 
om en vindkraftpark i Hammer-
fest.

Det er tre kommuner som i sær-
stilling peker seg ut, når vi ser på hvor 
anleggene er planlagt.

Lebesby og Gamvik er arnested for 
11 av de 25 vindkraftanleggene som er 
foreslått nå. I tillegg er det fem utbyg-
gingsprosjekter som er lagt til Ham-

merfest. Fire av disse er nye prosjekter 
som ikke var med i novemberrunden.

Dette er de tre eneste 
kommunene hvor det er foreslått 
mer enn to vindkraftprosjekt.

Her er oversikten over selska-
pene som ønsker å bygge ut: �

Dette er de 14 selskapene som 
vil satse i Finnmark

Birgitte Ringstad Vartdal, kon-
sernsjef i Statkraft, kan konstatere 
at selskapet har levert �est planer 
om vindkraftutbygging i Finnmark. 
� Foto: Bjørg Davidsen

Statkraft er selskapet 
som har levert klart 
flest og størst planer for 
utbygging i Finnmark. 

Selskap	 Antall 	 Produksjon (TWh)

Statkraft Energi AS	 6	 7,8

H2Carrier AS	 2	 5,3

Fortum Nordkraft Vind DA	 4	 4,8

DVLP AS	 2	 4,4

ST1 Norge AS	 2	 3,2

Grenselandet DA	 1	 2,7

Aneo AS	 2	 2,1

Fred. Olsen Renewables AS	 1	 1,6

Varanger Krafthydrogen AS	 1	 1,4

Svartnakken AS	 1	 1,4

NTE Energi AS	 1	 0,7

Dønnesfjord Vindpark AS	 1	 0,6

Finnmark Kraft AS	 1	 0,6

Varanger Kraft AS	 1	 0,5
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AV OLE PETTER PEDERSEN 

ole.petter@europower.no

NVE har fått inn 26 søknader om 
vindkraftutbygging i prosessen som 
nå pågår for å få ny kraftproduksjon 
i fylket.

Statkraft leverte i april seks 
forskjellige prosjekter til NVE, 
fem vindkraftutbygginger og en 
utvidelse av vannkraft.

Nå kan det ene vindkraftpro-
sjektet ha fått et skudd for baugen.

Reinbeitedistrikt 20 Fálá/Kvaløy 
ber NVE om å stoppe videre prosess 
både for Statkrafts prosjekt på 
Kvaløy i Finnmark, og for Fortum og 
Nordkrafts vindkraftplaner samme 
sted.

– Ikke plass til mer på Kvaløy
Hammerfest by ligger på Kvaløy, 
et område som allerede er så mye 
utbygget at det ikke er plass til mer. 
Det er konklusjonen fra reinbeite-
distriktet.

«Reinbeitedistriktets tilrådning 
overfor tiltakshaver og andre er 
at planene om vindkraftverk på 
Kvaløy må avsluttes. Dette for å 
bevare reindriftsnæringen og sikre 
at folkeretten ikke brytes, noe�som 
Norge har inkorporert i nasjonal 
lovgivning», heter det i brevet som 
er sendt til NVE.

Reineierne viser til en utredning 
fra 2021, utført av Rambøll og 
Protect Sapmi. 

Ifølge den rapporten er det 
inngrep fra før på 45 prosent av 
Kvaløya, noe som vil øke til 54 
prosent innen 2030 på grunn av 
allerede planlagte utbygginger.�

Reinnæringen mener dette er 
«alarmerende høyt».

–�Reinbeitedistriktet kan ikke se 
hvordan vindkraftverk skal kunne 
etableres, uten at dette vil redusere 
dagens reindriftsnæring betydelig. 
Faktisk kan situasjonen med vind-
kraftverk på Kvaløy bli så alvorlig at 
hele reindriftsnæringen på Kvaløy 

kollapser, skriver leder Aslak Ante 
Sara i brevet.

Ifølge reineierne har det vært 
telefoner og epostutveksling mellom 
reinbeitedistriktet og de to potensi-
elle utbyggerne. Begge selskaper har 
fått den samme tilbakemeldingen, 
ifølge Sara.

I meldingen Statkraft har sendt til 
NVE i april, oppgir selskapet bare at 
det foreløpig ikke har vært dialog med 
det berørte reinbeitedistriktet. Euro-
powers gjennomgang fra 25. april, 
viste at 40 prosent av de som har søkt 
om å bygge ut i Finnmark, ikke hadde 
startet dialog med reineierne.

En avtale med næringen er en 
forutsetning for å komme videre til 
neste runde hos NVE. Direktoratet 
selv har påpekt at det bare er et fåtall 
av prosjektene som ligger på bordet, 
som kommer til å bli bygget ut.

Vil ha møte etter vårflyttingen
Det andre Kvaløya-prosjektet er det 
�nske Fortum og Nordkraft som 

står bak i fellesskap. Ifølge plan-
programmet som er sendt til NVE, 
var reinbeitedistriktet informert 
via epost og telefon. Selskapene 
oppgir at de vil ha møte med 
reindriften, men at dette må skje 
etter at vår�yttingen er ferdig.

«Reinbeitedistriktet har 
på�generelt grunnlag vært tydelige 
på at de er hardt presset fra før med 
mange inngrep og at de�er imot 
alle forslag om vindkraft og ønsker 
at planene stanses», skriver utbyg-
gerne i planprogrammet.

De har likevel ikke tenkt å gi opp 
uten videre.

–�Tiltakshaver vil videre jobbe 
for å få til reelle samtaler med 
reindriften, med et ønske og mål 
om å oppnå enighet og sam-
handling. Dette er et nødvendig 
grunnlag for eventuelle avtaler. 
Rettighetshavere skal være 
informert om hva som skjer hele 
veien, kommenterer Fortum og 
Nordkraft. �

Reineierne:

Her er det fullt fra før 
– stopp Statkra�-prosjektet

Hammerfest by ligger på Kvaløy, et området som allerede er så mye utbygget at det ikke er plass til mer. Det er konklusjonen fra reinbeitedistriktet. 
Foto: Øyvind A. Holm / Wikimedia Commons / CC BY-SA 3.0 DEED

To planlagte vindkraftprosjekter i Finnmark er alle rede i trøbbel. 
Reineierne ber NVE om å stoppe planene. 
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Boen kraftverk har vært gjennom en helt egen reise. Fra å tape kampen mot 
flommen i 2017 har det nå blitt gjenoppbygget fire ganger så stort – og med en ny 
fiskevandringsløsning.

Kra�verket ble totalvraket i �ommen 

Nå blir det kalt 
Norges første lakse -
vennlige kra�verk
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Dronebildet viser hvordan Boen kraftverk ser ut 
med sin nye �skevandringsløsning. Foto: Cadre
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TEKST OG FOTO: BJØRG DAVIDSEN 

bjorg.davidsen@europower.no

TVEIT:�– Før i tida måtte vi stoppe kraft-
verket når laksesesongen var i gang, så 
måtte vi bare ta det tapet, sier grunneier 
Johan Olsen.

– Hvor stort var det tapet?
– Den gang var det vel kanskje 

rundt 100.000 kroner.
Nå har Boen kraftverk 
blitt både større og 

kraftigere. I tillegg 
er ikke kraftprisene 
hva de en gang var. 
Å stenge av kraft-
verket hele lakse-
sesongen ville ha 
ført til et betydelig 
økonomisk tap.

Cadre, som i dag 
drifter kraftverket, 

måtte �nne en annen 
løsning på utfordringen.�

– Ett av småkraftens aller 
største fortrinn er at den tar liten 

plass, og skaper lite kon�ikt. Det har vært 
et viktig mål for oss å lykkes med sam-
eksistens i denne fantastiske lakseelven, 
fordi det viser at småkraftverk kan være 
netto positive bidragsytere selv i �ske-

førende elver, sier daglig leder i Cadre 
Carl-Fredrik Lehland.�

De endte opp med å bygge nye �ske-
vandringsløsninger. Til sammen endte 
selskapet opp med å investere rundt 
fem millioner kroner ekstra for å ivareta 
livet i elven da nye Boen kraftverk skulle 
bygges. Til gjengjeld har Norconsult kon-
kludert med at �skevandringsløsningen 
fungerer.

Velkommen til det som skal være 
Norges første laksevennlige kraftverk.

– Fossen leverer igjen!
Et kvarters kjøretur unna Sørlandets egen 
lille hovedstad, Kristiansand, ligger Boen 
Gård.

– Her satt sikkert Fridtjof Nansen 
og drakk te etter at han hadde vært på 
jakt, sier hotelleier og grunneier Olsen 
og peker mot et lysthus som er en del av 
hotellet.

Tovdalselva som renner forbi hotellet 
ble en gang i tida brukt til å frakte 
tømmer nedover Tovdalsvassdraget fra 
skogområdene i Tveit og Birkenes.�Ved 
fossen var det også en sagbruksdrift som 
bidro til å ska�e gode inntekter for 
Boen.

I tillegg var elven en kjent 
lakseelv. Her kom det 

turister av adelig herkomst for å gjøre et 
forsøk på å få kloa i storlaksen. Rundt år 
1900 var det hundre mann i arbeid ved 
elven.

– Deretter gikk det bare nedover, sukker 
han.

Nedgangstidene på 1920- og 1930-tallet 
�kk konsekvenser for industrieventyret 
som hadde grobunn i Tovdalselva.

Fabrikker ble solgt, og det som en gang 
var et yrende industriliv rundt elven døde 
sakte ut.

På toppen av det hele sto Tovdalselva, 
som en gang var blant de beste lakseelvene 
i landet, under hardt press på grunn av sur 
nedbør.

Den sure nedbøren begynte å få 
betydning for livet i elven allerede tidlig på 
1900-tallet. I 1970 var hele laksebestanden 
tapt.

Like før andre verdenskrig kjøpte Olsens 
bestefar Boen Gård. Nå ville de få fart på 
sakene igjen.

– Nå er elven 
på sitt aller 
vakreste, sier 
grunneier 
Johan Olsen. 
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I 2012 ble hotellet åpnet for private 
arrangementer.

Nå er også kraftverket som be�nner seg 
et steinkast unna hotellet bygget opp igjen 
– �re ganger så stort som tidligere.

– Det er fantastisk at fossen igjen leverer 
verdier, sier Olsen.

– Her har det jo vært industri i århundre. 
Her er det mye industrihistorie. At det nå 
igjen er industri tilbake ved fossen syns jeg 
er bra for historiebøkene.

Da Boen kraftverk tapte mot vannet
Det var opprinnelig brødrene Olsen som 
�kk tillatelse til å oppgradere og utvide 
Boenfoss kraftverk, men i 2017 skjedde det 
noe som skulle snu opp ned på situasjonen.

Værgudene sendte et stort lavtrykk mot 
Sørlandet. Det ble stor�om. Parkerings-
plassen ved kraftverket lå under vann.

– Det sto laks inn på parkeringsplassen, 
sier Olsen.

Det var Boen kraftverk som tapte 
kampen mot vannet. Kraftverket ble total-
ødelagt.

– Det var nok en «once in a lifeti-
me»-opplevelse. Det var så mye som gikk 
galt på en gang. Det skal nesten ikke være 
mulig, sier Olsen.

Etter �ommen hadde allerede grunnei-
erne konsesjon til å bygge et nytt og større 
kraftverk, men da det ble totalødelagt 
kastet de kortene og ønsket å selge.

Da kom Kristiansand-baserte Bekk 
og Strøm inn og overtok konsesjonen. 
Sommeren 2023 ble Bekk og Strøm kjøpt 
av Cadre. I dag er det altså de som drifter 
kraftverket.

– Nå er kraftverket dimensjonert for en 
lignende �om. Dersom vi får samme �om 
som i 2017, så overlever det, sier Lehland.

I den nye konsesjonen hadde NVE satt 
som vilkår at konsesjonæren pliktet å 
«sørge for at �skens vandringsmuligheter i 

vassdraget opprettholdes og at overføringer 
utformes slik at tap av �sk reduseres.»

Det ble satt som en klar ambisjon 
at kraftverket skulle bygges 
etter fiskevennlige 
prinsipper. Møn-
sterpraksis for 
opp- og nedvan-
dringsløsninger 
skulle benyttes 
så langt som 
praktisk og 
teknisk mulig.

Nye Boen 
Kraftverk har en 
normalproduksjon 
på�23 GWh og er �re 
ganger så stort som det 
kraftverket som druknet i 
�ommen. Det ble satt i drift i 2020. 
Men Cadre var ikke ferdig med kravene fra 
NVE den gang; NVE satte også vilkår om at 

Daglig leder 
i Cadre, Carl-
Fredrik Lehland.
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det skal dokumenteres at tiltakene for ål og 
smolt fungerer etter hensikten.

De nye løsningene skulle bli evaluert etter 
en driftsperiode. Det er nå gjort, og Norcon-
sult har utarbeidet en rapport om �skevan-
dringsløsningen på Boenfoss.

– Norconsult har kalt Boenfoss for «Norges 
første laksevennlige kraftverk», sier Lehland.

Prosjektleder og ihuga laksefisker
Sammen med grunneier Olsen, daglig leder 
i Cadre Lehland og Petter Dønnestad som er 
prosjektleder i Cadre, tar vi turen opp til nye 
Boen kraftverk.

Dønnestad er selv grunneier langs elven, 
ihuga lakse�sker og lakseguide på Boen 
Gård. Denne elven kjenner han veldig godt.

Første stoppested er ved utløpet til kraft-
stasjonen.

– Der kommer det ut 30.000 liter med 
vann i sekundet, sier Dønnestad og peker 
mot utløpet.

Ved utløpet ser man en laksetrapp – den 
har vært der hele tiden og var altså en del 
av gamle Boen kraftverk.

– Men med fare for at det nye kraft-
verket kunne trekke så mye laks inn mot 
utløpskanalen at vi måtte ha en alter-
nativ inngang til laksetrappen, forklarer 
Dønnestad.

Derfor ble en såkalt spalte bygget 
mellom den gamle laksetrappen og 
utløpet fra kraftverket.

– Istedenfor at laksen hopper slik 
den gjør i trappen, så er dette en spalte 
som laksen bare svømmer inn i før den 
begynner på selve trappen, sier Lehland.

– Hvis laksen ikke �nner, eller velger, 
fossen eller den eksisterende inngangen 

til laksetrappen så er det sannsynlig at den 
�nner spalten fordi den ligger tettest på 
utløpsstrømmen fra kraftverket.

Men det er ikke dette som gjør kraft-
verket unikt.

– Vi starter på bunnen og jobber oss 
oppover, men det som gjør dette anlegges 
særdeles laksevennlig – det skjer der oppe, 
sier Dønnestad.

– Laksefiskere ville ha elsket dette
Etter å ha karret oss gjennom en runde inne 
i det bråkete kraftverket, tar vi turen opp til 
den delen av kraftverket hvor det virkelig 
spennende skjer.

Sola glitrer og vannets dus ringer i ørene.
– Nå er elven på sitt aller vakreste, sier 

Olsen mens han kikker ut over vannet som 
sildrer nedover.

– Lakse�skere ville ha elsket dette.
Han refererer altså til været, men kunne 

like gjerne ha referert til det Cadre skal vise 
oss nå. Lakse�skerne ville nok ha elsket det 
også.

Her har de nemlig fått på plass en 75 
kvadratmeter stor varegrind som går hele 
veien langs den rette muren. Alt vannet som 
kommer inn, har gått gjennom en 12 milli-
meter sluseåpning.

– DER kommer det ikke �sk inn. I tillegg 
til laks, smolt og små�sk skal varegrinden 
også sørge for at det ikke kommer ål inn, 
sier Dønnestad.

Lehland tror Boen kraftverk er det første 
kraftverket i Norge som �kk krav om å ha 12 
millimeter lysåpning på varegrinden.

– Alt vannet du ser her glir gjennom vare-
grinden, sier han.

Varegrinden er også vinklet på en slik 
måte at det ikke er noe trykk mot risten.

– Det gjør at den �sken som ikke går i 
fossen, men som velger å gå inn her; den 
klarer å svømme forbi inntaksristen og ut i 
spalten for å bli ledet tilbake til fossen.

Ut fra de foreløpige tallene viser det seg at 
�esteparten av smolten som gikk ned valgte 
å gå i fossen.

– Men poenget er at vi i hvert fall ikke skal 
ødelegge noen av de som eventuelt velger 
den andre veien, sier Dønnestad.

Krevende konstruksjon
Smoltkanalen er også utformet slik at �sken 
holdes i midten av strømmen.

– Når laksen går i den rennen, så klaskes 
den ikke inntil veggen. Fisken kommer uan-
strengt videre på sin vandring mot havet, 
sier Lehland.

– Så dette er noe dere har tenkt på; at fordi 
strømmen er som den er, så har dere bygget vare-
grinden på akkurat den måten?

– Omvendt! Vi har bygget grinden for å få 
strømmen til å bli sånn.

– Kan man slenge på en sånn varegrind på et 
eksisterende kraftverk?

– Skal du ha så liten lysåpning, må du i 
tillegg gjøre andre tiltak, forklarer Lehland.

Grunnen til det er at vannet bremses. På 
Boen har dette blitt løst ved å ha et veldig 
langt inntak. På den måten opprettholdes 
nødvendig gjennomstrømning, ettersom 
man sprer vannet over et stort areal.

– Det er ikke bare å etablere en så 
�nmasket varegrind på et eksisterende 
kraftverk. Da må man gjerne gjøre noe med 
inntakskonstruksjonen i tillegg.

Slik vasker de varegrinden
– Oi – nå var du heldig! Sier Dønnestad i det 
et apparat langs varegrinden plutselig gir 
fra seg en lyd.

Sakte, men sikkert er den på vei mot oss.
– Nå startet den som rensker grinden. Den 

pusser bort drit og lort. Den starter der borte 
og nå er den på vei mot oss, forklarer han.

De forklarer at grindrenseren ligner litt 
på en tannbørste, og at den har to parame-
tere den styres av:
• 	 Den starter når det begynner å bli så 

tett at det er mye lavere vannstand på 
innsiden enn det er på yttersiden.

• 	 Den går uansett med et 
gitt tidsintervall.
– Vi kan legge inn i kontrollanlegget 

hvordan vi vil ha det, sier Dønnestad.

Presenning for å beskytte laksen
Laksetrappen munner ut rett ved inntaket. 
Den midtre seksjonen av trappen er 
gjenbruk av den gamle konstruksjonen.

Smoltkanalen 
er utformet for 
å unngå at �sk 
klaskes inntil 
veggen. 



3 | 2024 AKTUELT 21

Nordens kunnskapssenter for transformatorer og nettstasjoner
Vi gjør det grønne skiftet mulig

www.moretrafo.no

– De fem øverste kulpene er nye, forklarer 
Dønnestad.

For at laksen skal komme videre opp, 
uten å komme i kon�ikt med smoltrennen, 
så er deler av den dykket. Laksetrappen går 
da under selve konstruksjonen.

– Når laksen kommer hit så ser den at 
«okay, skal jeg videre så må jeg gå ned.» 
Deretter kommer laksen til den neste 
kulpen, for så å komme ut i to åpne kulper.

Over �sketrappen har de lagt et lite 
«telt». I dette teltet er det et kamera.

– Der �lmes og telles hver eneste laks 
som går opp laksetrappen, og det ligger 
en liten snutt på nett som alle kan se, sier 
Dønnestad.

Det �nnes en sensor som registrer når 
det går laks forbi. Når laksen passerer så 
spoles det fem til ti sekunder tilbake, slik 
at man kan se passeringen på nett.

I tillegg til dette har Sports�skerlaget 
hengt opp en presenning for å beskytte 
laksen fra å bli skadet mot �ellet.

– Hvis det er noen laks som bommer og 
hopper opp på veggen her så sklir de bare 
ned i vannet igjen, sier Lehland.

Bare ett av tre kraftverk har utstyr 
som hindrer skade på fisk
I mai gjennomførte Naturvernsforbundets 
magasin «Natur og miljø» en undersøkelse 
hvor de spurte vannkraftverk i Norge om 
�sk blir skadet i deres anlegg. Det var bare 

Grunneier Johan Olsen sammen med 
prosjektleder Petter Dønnestad  

og daglig leder i Cadre,  
Carl-Fredrik Lehland. 
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16 prosent som svarte at de har undersøkt 
om �sk blir skadet i anleggene.

I tillegg var det færre enn ett av tre 
kraftverk som oppga at de har utstyr som 
hindrer skade på �sk.

At kraftverk har vist seg å være �ske�-
endtlig, har daglig leder i Cadre selv fått 
føle på.

I 2022 skrev NRK en artikkel om kraft-
verket Fosstveit i Agder som kuttet den rød-
listede ålen i biter. I 14 år hadde forskere og 
frivillige plukket opp maltrakterte �skelik 
i elven.

Eierselskapet av Fosstveit kraftverk var 
Bekk og Strøm. Fram til 2021 var det Lehland 
som var daglig leder i selskapet.

– Vil du si at dere har lært av feilene på 
Fosstveit?

– Fosstveit er jo et gammelt anlegg. 
Man kan egentlig ikke sammenligne disse 
to kraftverkene, men som ansvarlig eier 
og operatør av kraftverket ønsker vi jo å 
minimere skade på �sken og vi ville gjerne 
ha utbedret skadene på Fosstveit så fort kon-
sesjonen tillot det, sier Lehland.

Grunnen til at de likevel ikke fikk 
utbedret skadene på Fosstveit, var på grunn 
av protester fra naturvernene. De var imot 
kraftverket.

– Det ble �ere år forsinket på grunn av 
disse protestene. Det er trist.

Minstevannføring et problem
– Jeg skal vise deg en litt morsom ting, sier 
Dønnestad og stopper opp ved skiltet som 

viser den pålagte minstevannføringen for 
Boen kraftverk.

Han drar opp telefonen sin og skanner 
QR-koden som er på skiltet. Koden linkes 
opp mot en side som viser det minste vannet 
som de slipper forbi turbinen akkurat nå.

– Så nå er det på 23.745 liter i sekundet.
Men det er ikke bare artigheter på skiltet 

som viser vannføringen.
– Vi trodde ikke vi skulle få disse kravene 

da vi søkte konsesjon, sier Olsen.
Problemet er hva pålagt minstevannfø-

ring er i løpet av laksesesongen. Fra 1. juni 
til 31. august ligger minstevannføringen på 
mellom 5 og 10 kubikk, avhengig av tilsiget.

– Vi ønsker jo å bedre laksens mulighet 
til å ta seg opp fossen, og vi påpekte at 
laksen går veldig bra mellom to og fem 
kubikk, også får vi dette, sukker grunnei-
eren.

– Dette er jo motarbeidelse av laksen, 
sier han.

Cadre er for tiden i dialog med NVE for å 
se på muligheter for å kunne endre minste
vannføringen i laksesesongen, og på den 
måten kunne bli enda mer laksevennlig.

Bransjen kommer for å lære
Etter at Nye Boen kraftverk ble bygget med 
ny �skevandringsløsning, har det kommet 
en rekke folk fra blant annet NVE, Å Energi 
og Hydro Energi for å se hvordan Cadre har 
løst det.

Ifølge Dønnestad er det ofte NVE som 
anbefaler selskaper som skal bygge nye 
kraftverk å ta en titt på hvordan Cadre har 
løst dette.�

I slutten av april presenterte Cadre og 
Norconsult erfaringsrapporten for NVE. 
Da deltok over 20 personer på Teams. Noen 
fordi de er ansvarlige for dette fagfeltet, 
andre deltok for å lære.

– Vi deler selvfølgelig alle erfaringene vi 
har gjort, sier Dønnestad.

Boen Kraftverk 
har blitt bygget 
opp �re ganger 
så stor.  
Foto: Cadre

Sports�skerlaget har hengt opp  
presenninger for å hindre at �sk  

skader seg mot fjellet. 



Ta kontakt hvis dere er interessert i å vurdere 
mulighetene for fornybar  energi i din kommune.
Vi har utført en faglig areal- og energistudie  av 
rundt 70 kommuner, og viser gjerne potensialet 
som �nnes i din kommune. 

Vår modell for utvikling av energiprosjekter 
inkluderer delt eierskap med lokale aktører.

Fred. Olsen Renewables er et norskeid selskap som 
utvikler, bygger, drifter og eier anlegg innenfor 
fornybar energi. Selskapet har over 30 års erfaring, 
og har i dag 12 storskala vindkraftverk i drift, i 
tillegg til en stor utviklingsportefølje innen både 
vind- og solkraft.

Fremtidens Distrikts-Norge trenger mer kraft!  
Kan din kommune være en del av løsningen? 

Et selskap med lang erfaring. Vårt  eldste vindkraftverk, Brockloch 
Rig, er 27 år, og vårt nyeste vindkraftverk, Fäbodliden, ble ferdigstilt i 
desember 2023.

Brockloch Rig 1, i drift 1996

Fotomontasje av solceller I Lista vindkraftverk, I kombinasjon med eksisterende vindturbiner.

Gaute Tjensvoll
Forretningsutvikler 
gaute.tjensvoll@fredolsen.com 
92039102

Kjetil Bjørndalen Traaen
Prosjektutvikler 
kjetil.traaen@fredolsen.com
47346792

Eksempler på slike prosjektsamarbeid: 

Brunane-Luberg i Drangedal og Nome
www.brunane-luberg.no

Lakse�orden i Lebesby
www.lakse�ordenvind.no

fredolsenrenewables.com
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Fortum og Norgesenergi er slått sammen til 
ett selskap. Hans-Erik Ramsdal er den nye 
sjefen. Foto: Haakon Barstad
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Pro�lintervju: Hans-Erik Ramsdal

Fortums 
nye forsvarer

1965 – 1984: 
Oppvekst: 
Risør

1984 – 1988: 
Forsvaret:
Befalsskole og befal i ulike 
stillinger

1988 – 1992: 
Student: 
Siviløkonom,  
Universitet i Agder

1990 – 2005:  
Studentskipnaden i Agder: 
Ulike stillinger

2006 – 2006:  
Master Ferries
Økonomisjef

2007 – 2015:  
Norgesenergi
Leder drift og utvikling

2015 – 2024:  
Norgesenergi
Administrerende direktør

2024 – i dag:  
Fortum Strøm:
Daglig leder

Energipro�l

Hans-Erik  
Ramsdal (58)
Daglig leder, Fortum Strøm ASDen nye Fortum-sjefen Hans-Erik Ramsdal er en så hyggelig fyr at  

vi nesten får dårlig samvittighet for alle de vanskelige spørsmålene  
vi må konfrontere ham med.

AV HAAKON BARSTAD 

haakon.barstad@europower.no

– Hei, velkommen. Her er alt nytt.
Hans-Erik Ramsdal tar imot i det 

som inntil nylig var Norgesenergis 
lokaler i Kristiansand. Nå er alt det 
gule borte, og det er Fortum-logoer 
overalt.

– Norgesenergi var gul og billig, 
nå er vi …

– Grønn og dyr?
– Nei, nei, – Fortum er ikke dyr, 

men gulfargen til Norgesenergi er 
borte, sier Ramsdal.

Det er dag én i det nye selskapet. 
Norgesenergi og Fortum er slått 
sammen til én merkevare. Det 
har vært en dag med kaker og 
markering.

Norgesenergi og Fortum 
(tidligere Hafslund Strøm) har hatt 
samme eier siden 2002, og har vært 
i samme konsern siden 2017, men 
forenes først nå.

Ramsdal som tidligere ledet 
Norgesenergi, er nå sjef for alt 
strømsalget til Fortum i Norge.

Fortum er visstnok det største 
strømsalgselskapet i landet, men 
vi vet det ikke med sikkerhet. Svært 

få selskaper innen strømsalg røper 
hvor mange kunder de har, heller 
ikke Fortum.

Oppstarten
Ramsdal beskriver historien om 
Norgesenergi som et eventyr. Selv 
var han med på eventyret i 18 år, 
halvparten av dem som toppsjef.

– Norgesenergi er 25 år, og har en 
fantastisk historie. Gründer Gunnar 
Nordheim startet med null kunder 
og null ansatte i 1999, men han 
hadde en idé. Markedet var deregu-
lert, men fortsatt besto markedet av 
de gamle monopolistene som hadde 
100 prosent dekning i sine hjemme-
områder, sier Ramsdal.

Han er imponert over at 
Nordheim turte å ta navnet Norge-
senergi.

– Han kunne jo kalt det Otra Kraft 
etter elven her i byen, men nei da. 
Han gikk nasjonalt med en gang, 
sier etterfølgeren.

Ramsdal husker tilbake til da 
Norgesenergi var først ute med 
strømreklame på TV i 2008.

– Ti av ti er opptatt av pris, var 
budskapet. Vi hadde vunnet kun-
debarometeret for bransjen fem år 

på rad og var proppfulle av selvtillit. 
Plutselig ble vi veldig godt kjent, 
det var gule TV-skjermer over hele 
landet. Send SMS til 1908, bytt til 
Norgesenergi nå. Det var fantastisk 
moro.

– Mulig det var moro, men dere var 
omstridt også.

– Vi brøytet litt mark og utfordret 
kanskje grensene i markedet, hva 
vet jeg. Men det var ikke kundene 
som klaget, det var konkurrentene. 
De var nok ganske irriterte, sier 
Ramsdal.

Elkjøp
Han trekker frem samarbeidet med 
Elkjøp som et annet høydepunkt.

– Bytt til Norgesenergi og få 500 
kroner i rabatt, var en gamechanger. 
Elkjøp var en enormt god salgskanal. 
På det meste fikk vi 45.000 nye 
kunder via Elkjøp på ett år.

– 45.000?
– Ja. Det var riktignok en del 

winback fra de andre selskapene, 
men det var enorme volumer, sier 
Ramsdal.

Europowers journalist forteller 
om da han kjøpte en Ipad på Elkjøp, 
og oppga mobilnummeret. Samtidig 
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Det var gule TV-skjermer over hele 
landet. Send SMS til 1908, bytt til Norges–
energi nå. Det var fantastisk moro.

HANS-ERIK RAMSDAL OM TV-REKLAMER I DEN 

FØRSTE TIDEN MED NORGESENERGI.

spurte ekspeditøren om hvilket 
strømselskap familien hadde.

Ingen bekreftelser ble gitt, men 
allerede på vei ut av butikkdøren 
kom tekstmeldingen med en vel-
komsthilsen fra Norgesenergi.

– Var det slik dere holdt på?
– Nei, men med de store volumene 

gikk det helt sikkert litt fort i 
svingende enkelte steder. I det store 
og hele vil jeg si det gikk veldig bra.

Legg merke til den forklaringen. 
Både Norgesenergi og Fortum har 
gjerne forklart feil med at det var en 
glipp. En litt for ivrig selger.

Spørsmålet er hvor mange ganger 
man kan bruke slik forklaringer og 
fortsatt ha troverdighet. Mer om det 
senere.

Kundereisen
Norgesenergi er historie, nå er det 
Fortum som gjelder. I Norge vil 

selskapet ha 100 ansatte i Kristi-
ansand og 200 på Skøyen i Oslo.

Som sjef i Norge rapporterer 
Ramsdal til hovedkontoret i 
Helsinki. Fortum er børsnotert med 
den �nske stat som største eier.

– Fortum og Norgesenergi har hatt 
felles eier i mange år. Hvorfor slås sel-
skapene sammen først nå?

– De to selskapene hadde ulike 
konsepter, og det var bra frem til et 
tidspunkt. Nå er ikke det så relevant 
lenger. Da vi så på kundeadferd 
og hva kunder etterspør, ble det 
naturlig å slå sammen selskapene, 
sier han.

– Ikke relevant lenger, fordi?
– Fordi tilbudene våre i strømsalg-

markedet ble likere og likere. Det var 
etter hvert ikke stor forskjell på Nor-
gesenergi og Fortum. Så handler det 
selvfølgelig om e�ektivitet. I stedet 
for å ha to forskjellige kundesentre, 

to ulike apper, to ulike hjemme-
sider, to salgskanaler og to organi-
sasjoner slår vi sammen kreftene, 
sier Ramsdal.

Han sier at det meste vil bli 
enklere og mer e�ektivt med ett 
selskap og én merkevare.

– Nå kan vi bruke alle krefter på 
å skape mest mulig kundeverdi. Vi 
ønsker å skape større verdier i hele 
kundereisen, sier han.

– Kundereisen?
– Ja, det er jo det. Fra kunder 

kommer inn til de eventuelt 
avslutter avtalen, så er det jo en reise, 
sier han.

– Er ikke det vel pompøst? Tror du 
kundene tenker på Fortum-avtalen som 
en reise?

– Jeg synes ikke at kundereise er 
for pompøst. Kundereise er illus-
trerende for hvordan vi jobber med 
kvalitet og verdi. En ny kunde skal 
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bli godt mottatt, få en god kunde-
serviceopplevelse, merke at pålog-
gingen i appen fungerer og at data er 
riktig. Det er vår jobb, å skape verdi 
for det du betaler i kundeforholdet, 
sier Ramsdal.

Tar seg betalt
– Dere mistet nettopp meg som kunde.

– Ja vel?
– Jeg hadde opprinnelig Hafslund 

sin billige webspot-avtale, men Fortum 
skrudde opp prisen �ere ganger til den 
ikke lenger var gunstig.

Ramsdal kommenterer ikke 
dette. I stedet forteller han hva 
Fortum skal være gode på.

– Jeg tror det er viktig å få frem 
hva Fortum står for. At vi har gode 
løsninger for kunden. Noen kunder 
vil utsette regningen, andre dele opp 
fakturaen. Vi tilbyr gjennomfaktu-
rering, og vi har en tilgjengelig kun-

deservice. Slike ting har stor verdi 
for mange, og det koster penger, sier 
Ramsdal.

Standardavtalen til Fortum 
koster nå 3,9 øre/kWh og 49 kroner 
i måneden.

– Hvorfor bør jeg velge den fremfor 
billigere avtaler hos andre?

– Noen selskaper tar ekstra betalt 
for appen, kanskje de ikke har til-
gjengelig kundeservice eller gjen-
nomfakturering. Vi tar ikke ekstra 
betalt for slike tjenester. Om du vil 
utsette eller dele opp fakturaen, 
ta kontakt så �nner vi en løsning. 
Kanskje ikke du vil kalle det en 
kundereise, men det å være kunde 
hos Fo.

– Hva tenker du om konkurrenter som 
tilbyr null i påslag og null i månedsav-
gift?

– Jeg skjønner ikke hvordan det 
er mulig hvis man skal utvikle 

nye løsninger, investere i digital 
utvikling og investere i bedriften. 
Spørsmålet er hvor mange år man 
kan holde på slik uten å ha et 
økonomisk resultat.

Fortum-sjefen mener det bør 
stilles kritiske spørsmål til selskaper 
som ikke har påslag og månedsav-
gift.

– Når et selskap ikke tar seg betalt 
for varen, ikke tar seg betalt for 
tjenester, bør man spørre om hvor 
kapitalen kommer fra. Hvem er det 
som dekker underskuddene, hvem 
er det sitter igjen med tapet, spør 
han retorisk.

Kritikk av  
tilleggstjenester
I det siste har Fortum fått juling 
i media. Aftenposten har i �ere 
artikler sett nærmere på tilleggs-
tjenestene til selskapet.

Min beste arbeidsdag 
Jeg er en HR-mann, og blir utrolig 
glad når jeg hører at folk har det gøy 
på jobben. Å høre latter i kantinen og 
mellom kontorpultene gjør at det blir 
en god arbeidsdag for meg. 

Min tyngste arbeidsdag 
De tyngste dagene er når jeg får 
følelsen av at ting ikke fungerer 
godt i organisasjonen eller i forret-
ningen. De dagene det går trått og 
vi svømmer rundt uten å få til noe. 

Mitt klokeste valg 
Det må være å flytte til Kristi-
ansand og ta utdannelse her. Det 
var litt tilfeldig, jeg skulle egentlig til 
Bergen, men så ble det Kristiansand. 
Her har jeg stiftet familie, fått mange 
venner og spennende jobber.

Skulle ønske…
At Russland avslutter krigen i 
Ukraina og trekker seg ut. Jeg 
skulle generelt ønske at vi fant mer 
sammen i menneskeheten igjen, at 
det blir mindre polarisering, og at 
disse fryktelige krigene som pågår 
tar slutt.



28 AKTUELT 3 | 2024

Oppslagene har handlet om at tje-
nestene er unødvendige, men mest 
om at kunder betaler for tjenester de 
ikke vet at de har.

Avisen har blant annet publisert 
kryptiske tekstmeldinger fra 
Hafslund Strøm/Fortum hvor det 
er umulig å forstå at hvis man 
bekrefter strømavtalen, så bekrefter 
man også tilleggstjenester.

– Hva tenker du om kritikken?
– Det er aldri gøy hverken med 

kundeklager eller kritikk. Det er 
kjempetøft både for meg personlig 
og for hele organisasjonen. Så er vi 
de første til å beklage hvis det har 
skjedd en feil. Når det kommer kun-
deklager prøver vi å rydde opp i det, 
sier Ramsdal.

– Dette er ikke kundeklager, det er 
kritisk journalistikk fra en seriøs avis, 
blant annet om unødvendige tilleggstje-
nester.

– Jeg har ikke sett noe kritikk av at 
det er noe galt med tjenestene, men 

at det har vært noe galt i bestillings-
løpet, sier Ramsdal.

– Er det en del av kundereisen? At folk 
skal betale for tjenester de ikke vet at de 
har?

– Vi jobber knallhardt med dette 
for å se hva som har skjedd. Vi tar 
alle kundeklager på største alvor, 
men opplever altså ikke at det har 
vært noe kritikk av selve tjenestene, 
sier Ramsdal.

At Fortum ikke «opplever» at det 
har vært kritikk av selve tjenestene, 
må bety at selskapet ikke lytter til 
Forbrukerrådet.

– Tjenestene er gjennomgående 
dyre og unødvendige, og ikke noe vi 
anbefaler, uttalte nylig forbrukerdi-
rektør Inger Lise Blyverket.

Vagt svar om egne valg
Europower har hørt opptak av en 
Fortum-selger som følger opp en ny 
kunde. Tilleggstjenester ble lirket 
inn som en del av strømavtalen 
nesten umerkelig.

– Det kan ikke være en ukjent pro-
blemstilling for dere at salg av tilleggs-
tjenester foregår på denne måten?

– Vi har eksterne byråer som gjør 
noe av salgsarbeidet for oss. Det 
er grundig opplæring for disse, og 

de har skript som skal følges som 
skal sikre at kundene forstår hva 
som bestilles. Deretter får kundene 
tilsendt tilbudet for bekreftelse. Hver 
gang vi får en tilbakemelding om at 
det er gjort en feil, så kan det spores 
tilbake. Jeg tror kvalitetsarbeidet vi 
knytter til dette er veldig bra, sier 
Ramsdal.

– Hvor mange ganger kan man 
egentlig bruke den forklaringen og 
fortsatt ha troverdighet?

– Vi må ha troen på at dette er 
fortid. Jeg vil ikke være bekjent av, 
og Fortum vil ikke være bekjent av, 
at det blir gjort slike feil, sier han.

Fortum tilbyr fem ulike tillegg-
stjenester: Smart varmestyring, 
smartlading, trygg hverdag, ID-vakt 
og grønt valg. I tillegg kan man være 
plusskunde.

– Hvor mange av Fortums tilleggstje-
nester har du selv?

– Jeg har vært Norgesener-
gi-kunde frem til i dag, så jeg får se 
hvor mange jeg tegner meg opp for 
hos Fortum, sier Ramsdal.

– Norgesenergi tilbød de samme tje-
nestene.

– Jeg har brukt de aller �este. Ikke 
alle er like relevante for meg, men 
noen av dem.

– Jeg synes ikke at kundereise 
er for pompøst. Kundereise 
er illustrerende for hvordan vi 
jobber med kvalitet og verdi. En 
ny kunde skal bli godt mottatt, få 
en god kundeserviceopplevelse, 
merke at påloggingen i appen 
fungerer og at data er riktig, sier 
Fortum-sjefen.  
� Foto: Kjartan Bjelland

Fortum lokker med bidrag til Regnskog-
fondet. Beholder 95 prosent selv.

OVERSKRIFT I AFTENPOSTEN
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Safegrid - Solution  
Lokaliser akutte feil som kortslutninger og høyohmige jordfeil med en 
nøyaktighet på under 100m! Unngå langvarige avbrudd ved å isolere feil 
på første forsøk, samt sende personell til riktig lokasjon for å utbedre 
feil. 

Gå over til et preventivt vedlikehold hvor dere fjerner komponenter 
som er i ferd med å feile for å unngå strømbrudd før de oppstår. 

 

 

 

 

 

 

 
 

 

 

Systemet fungerer også på høyohmige  feil slik som trær 
som faller på linja  

 

 

 

 

 
 
 
 
 
 
 
 

 
EB Elektro  er en komplett  leverandør innen 
utbygging  av: 

Transmisjon - og regionalnett  – Linje  
• Master og stålmateriell 
• Line, fiber, OPGW, OPPC, ADSS og spinnefiber 
• Komplette isolatorkjeder, glass- eller komposittisolatorer 
• Maskiner og utstyr for strekking av kabel og line 

Transmisjon - og regionalnett  - Trafostasjoner  
• Kraft- og instrumenttransformatorer med reservedeler 
• Skille- og jordbrytere, resistanser, reaktorer og spoler 
• Isolatorer, samleskinner, gjennomføringer og stasjonsklemmer 
• Stativer, søyler og braketter i stål  
Distribusjonsnett  
• Linjemateriell, brytere og skarpstesthengere 
• Safegrid – Lokaliser, forutse og forhindre feil i strømnettet 

Jernbane og sporvei  
• Komplette utliggersystemer for kontaktledning 
• Isolatorer og seksjonsisolatorer 
• Master, åk og stålmateriell for KL og Signal 

 
 

Storgata 18, 2000 Lillestrøm, NORGE 
Telefon: +47 22 83 29 00 
post@eb-elektro.no, www.eb-elektro.no 

 

Dag 1-2: Hot spot 
oppdages (PD 

aktivitet over tid) 
- Driftssentral 
overvåker og 

iverksetter tiltak

Dag 3: Montørlag 
undersøker ved 

hjelp av 
håndholdt tester 
- Finner avleder 
med innvendig 

feil som byttes ut

Dag 4: Safegrid 
bekrefter at kilde 
til PD er fjernet - 

Potensielt 
strømbrudd 

unngått
Dette var siste tegn av Norgesenergi i Fortums lokaler i Kristiansand. 
Da Europower forlot stedet var også den ryddet bort.  
� Foto: Haakon Barstad

– Så du krysset av for de �este?
– Om ikke �ertallet, så var det 

�ere. Vi får se hva som er nyttig for 
meg når jeg går over til Fortum.

– Det er ganske vage svar du kommer 
med nå.

– Poenget er at hver kunde må 
vurdere hva som er nyttig for 
dem. Det er viktig å avdekke. Har 
tjenesten en verdi for meg, og 
kostnaden står i forhold til det, så 
er det en god tjeneste.

Beholder store deler av  
pengene selv
Aftenposten ga seg ikke med den 
første artikkel. For ikke lenge siden 
var overskriften «Fortum lokker med 
bidrag til Regnskogfondet. Beholder 95 
prosent selv».

Avisen hadde �nlest vilkårene i 
tjenesten «Grønt valg», og regnet seg 
frem til hvor mye kundene betaler 
i forhold til det som blir overført til 
Regnskogfondet.

– Hva slags selskap er det som 
beholder 95 prosent av innsamlede 
penger selv?

– Vi oppgir jo hvor mye vi gir til 
Regnskogfondet. Et poeng her er at 
kostnadene på opprinnelsesgaran-
tier har jo gått veldig opp og ned. 
Hadde Aftenposten gått historisk 
tilbake, hadde den blitt et helt annet 
bilde.

«Grønt valg» inneholder altså 
opprinnelsesgarantier også, som 
gjør det vanskelig å regne nøyaktig 
på hvor stor prosentandel Fortum 
sitter igjen med.

– Så du mener at Aftenpostens frem-
stilling var feil?

– Jeg husker ikke om jeg har lest 
hele stykket, men jeg har ikke hørt 
protester på selve regnestykket. 
Men det er altså flere forhold i 
denne tjenesten, bidraget til Regn-
skogfondet og prisen på opprinnel-
sesgarantiene, sier Ramsdal.

Fordi prisen på opprinnelses-
garantier svinger, mener han at 
Fortum kom uheldig ut av regne-
stykket.

– Dette med 95 prosent var et 
uheldig øyeblikksbilde. Det er ikke 
noe du vil se i dag, for å si det sånn, 
uten at jeg kan si nøyaktig hva 
prisen på opprinnelsesgarantier er 
i dag.

Prisen på opprinnelsesgarantier 
har imidlertid gått ned siden Aften-
posten publiserte sin sak i mars, og 
er for tiden på det laveste nivået på 
�ere år.

En annen del av historien er at 
Fortum har tredoblet prisen på 
«Grønt valg» de siste to årene.

21 øre i påslag
I prislisten til Fortum �nner vi en 
avtale med 21 øre/kWh i påslag og 
en månedsavgift på 69 kroner. Det 
er en avtale som ikke selges lenger, 
men hvor det fortsatt er aktive 
kunder.

– Hvorfor er det lurt for en kunde å ha 
en slik avtale?

– En avtale med 21 øre i påslag? 
Hos oss? Den kjenner jeg ikke til, 
sier Ramsdal.
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– Den står i prislisten deres.
– Dette er helt ukjent for meg.
– Den heter «Enkel». Hvorfor bør en 

kunde ha en slik avtale?
– Det er ikke lurt i det hele tatt 

å ha en slik avtale. Det vil jeg ikke 
anbefale. Her må jeg få lov til 
skylde på at dette er min første dag 
i Fortum. Dette må jeg få sjekket opp.

Neste dag, altså dag to som For-
tum-sjef, ringer Ramsdal opp igjen 
– etter å ha sett gjennom listen med 
gamle, men aktive avtaler.

– Vi skal forenkle avtalene. For 
meg som ny daglig leder i Fortum er 
det kjempeviktig at vi er konkurran-
sedyktige, og det gjelder også kunder 
som står igjen på gamle avtaler.

Nøyaktig hva forenklingen 
innebærer gir han ikke noe utfyl-
lende svar på, men sier at avtalen 
med 21 øre i påslag er prioritert å få 
gjort noe med.

– For mange som byttet
På spørsmål hvordan han tror 
strømsalgbransjen kommer til å 
forandre seg, ser han først bakover.

– Inntil strømprisene steg var det 
lite interesse for strøm. Likevel var 
det stor interesse for å bytte strøm-
leverandør. Fra 2010 til 2020 var det 
ekstremt mange leverandørbytter, 
på det meste opp mot 30 prosent i 
året. Det var ikke bærekraftig for 
samfunnet, det ble for stor aktivitet 
rett og slett.

– Er det et problem at mange bytter 
strømselskap?

– Det var et problem at kundene 
aldri falt til ro. Nå er vi nede på 14 
prosent, og det tror jeg er bedre for 
bransjen. Da får man mer tid til å 
fokusere på andre ting enn å erstatte 
kunder hele tiden. Med færre bytter 
får selskapene mer ro på å utvikle 
gode tjenester, sier han.

Han forteller at antall kundehen-
vendelser har gått drastisk ned de 
siste par årene.

– Under priskrisen var det enorm 
pågang på telefon. Det er nå nesten 
borte.

– Fordi strømprisen har blitt lavere?
– Ikke nødvendigvis, det er 

fortsatt høy strømpris. Jeg tror det 

handler om at folk har lært seg å 
forstå strøm. De trenger ikke å ringe 
for å få hjelp til å forstå fakturaen. 
En annen viktig utvikling er at når 
kunden ønsker å gjøre endringer, så 
kan de gjøre det selv gjennom appen. 
De trenger ikke å ringe og be oss om 
å gjøre det.

– Fremover da, hvordan vil bransjen 
utvikle seg?

– Det er fortsatt veldig mange 
aktører, det er vel pluss minus 100 
strømleverandører i Norge. Det 
bør nok bli færre, fordi det koster å 
utvikle gode kundeløsninger.

Europower talte nylig opp antall 
strømsalgselskaper. 44 selskaper har 
blitt borte de siste �re årene, mens 
noen få nye har kommet til.

– Hvilke tjenester som vil utvikle 
seg, vil avhenge av hvilke tjenester 
kundene etterspør. Jeg tror det vil 
handle mye om tjenester som kan 
redusere forbruk, �ytte forbruk og 
redusere kostnader. Det som er bra 
for kunden er også bra for å optima-
lisere bruken av nettet og hele kraft-
systemet, sier han.

Vil ikke ha flere oppslag
– Til slutt, Ramsdal – godtar du 
påstanden at strømsalgbransjen har et 
dårlig omdømme?

– Jeg vil ikke karakterisere 
omdømmet som dårlig, men det er 
svakt i forhold til mange andre.

– Hva kan gjøres for å bedre situa-
sjonen?

– Vi må stå sammen som bransje 
og få standardene klart på plass. 
Alle må følge spillereglene til for-
brukermyndighetene og vise god 
forretningsskikk.

– Nå som du er ny sjef her på huset, 
kan du love at det ikke blir mer rusk fra 
Fortum?

– Det er mitt ansvar å sørge for at 
vi bare blir bedre. Jeg kan ikke love 
at det ikke kommer en ny klage 
i morgen, men jeg kan love at vi 
jobber veldig godt med kvalitetsar-
beid, sier Ramsdal.

Så kommer han med en slags pro-
gramerklæring:

– Jeg vil ikke være bekjent av at 
det fortsetter å komme kundeklager. 
Og jeg vil ikke se �ere slike oppslag 
som det har vært i Aftenposten som 
trekker vår forretningsdrift i tvil.

Dermed er den nye For-
tum-kursen satt. Vi sjekker igjen 
om et år. �

Den nye utgaven av Fortum får 
100 ansatte i Kristiansand og 200 
ansatte på Skøyen i Oslo. Dermed 
blir det en del pendling på den nye 
sjefen Hans-Erik Ramsdal.  
� Foto: Haakon Barstad

Aftenposten har sett nærmere 
på Fortum i �ere artikler. I mars 
var overskriften «Fortum lokker 
med bidrag til Regnskogfondet. 
Beholder 95 prosent selv». Avisen 
hadde �nlest vilkårene i tjenesten 
«Grønt valg», og regnet seg frem 
til hvor mye kundene betaler i 
forhold til det som blir overført til 
Regnskogfondet.  
� Foto: Faksimile fra Aftenposten



HERDET GLASSISOLATOR  
MED FARGET 

FABRIKKBELEGG
Den vaskefrie teknologien.  

Ingen overslag på grunn av forurensning

med mer enn 4,5 M isolatorer i drift

HERDET GLASS ISOLATOR

Høykvalitets isolasjonsteknologi 
for langsiktig trygghet

med mer enn 600 M isolatorer i drift

NTP Products AS leverandør av Glass Isolatorer 
fra verdens ledende produsent SEDIVER

Vi leverer glass henge-strekk isolatorer for alle 
spenningsnivåer og styrkeklasser, fra 70kN til 
760kN

NTP Products AS
Trosvikstranda 46, 1608 Fredrikstad

www.ntp-as.no
E-post: sales@ntp-as.no
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AV HAAKON BARSTAD 
haakon.barstad@europower.no

– Det har vært en forunderlig e�ektutvik-
ling i Oslo, Akershus og Østfold de siste 15 
årene. Det har kommet 300.000 nye inn-
byggere, men vi merker ingenting.

Dette fortalte Vidar Solheim i Elvia på 
et nettseminar i april.

– Omtrent halvparten av befolknings-
veksten har kommet i Oslo, men her 
synker e�ektuttaket år for år, sa han.

Den historien som oftest fortelles om 
det norske strømnettet, er at det er fullt.

Elektri�seringen av alt mulig kom brått 
og brutalt, og nå er kapasiteten sprengt.

Et typisk tegn på dette er tittelen på 
nettseminaret: «Det er fullt i nettet!»

Men Solheim �kk frem at det også 
�nnes en annen historie. I Oslo går e�ek-
tuttaket ned, på tross av kraftig befolk-
ningsvekst.

Flere folk, lavere uttak
Solheim er blant de som har vært med 
lenge. Han begynte i Oslo Lysverker i 1984, 
har vært med på en haug med fusjoner, og 
jobber i dag som senioringeniør i Elvia.

Der har han ansvar for kraftsyste-
mutredninger, altså langtidsplanlegging 

av nettet.
I en samtale med Europower 
forteller Solheim at han er 

overrasket over utviklingen 
med at e�ektuttaket går 
ned i hovedstaden.

– Ja, det er jeg. Vi så 
ikke for oss dette for 10 
år siden, sier han.

E�ektuttaket i Oslo 
steg jevnt og trutt frem 
til 1990-tallet før det 

�atet det ut.
– Deretter holdt det seg 

stabilt i lang tid, samtidig 
som det var kraftig befolknings-

vekst. Nå blir e�ektuttaket lavere år for år, 
selv om Oslo får 10.000-15.000 nye innbyg-
gere hvert år, sier Solheim.

Men selv om han er overrasket, har han 
forklaringene. Det var det innlegget hans 
handlet om.

Gammelt blir revet, nytt blir bygd
– Den viktigste årsaken til at e�ektuttaket 
går ned, er at �ernvarmen tar toppen på 
vinteren. Det har stor betydning. Men 
det har også mye med Tek 17 å gjøre, sa 
Solheim.

Tek 17 er den siste byggtekniske for-
skriften som setter strenge krav til at nye 
hus skal være energie�ektive.

– De nye innbyggerne �ytter ikke inn i 
gamle trekkfulle hus. De �ytter inn i nye 
og godt isolert bygg. I områder hvor gamle 
og dårlige hus blir revet, øker ikke e�ektut-
taket, forteller han.

Et eksempel på dette er Løren. Tidligere 
hadde Gilde (nå Nortura) slakteri der, og 
slakteriet hadde Felleskjøpet og Arcus som 
naboer.

Alt dette er nå �yttet til andre steder, 
og det er nå mange titalls boligblokker 
på Løren. I et område der det tidligere 
knapt bodde folk, bor det nå tusenvis av 
mennesker – men strømforbruket har ikke 
økt.

– Det er interessant at e�ektuttaket per 
innbygger synker selv om boligarealet 
per innbygger øker. I Oslo er det trangt, 
og man må rive noe gammelt for å bygge 
nytt. Mange dårlige bygg er erstattet av Tek 
17-bygg, sier Solheim.

Merker ikke elbilene
Senioringeniøren hadde �ere eksempler 
på energie�ektiviseringen.

– Når man reiser rundt i byen ser man 
mange steder at vinduer sitter langt inne i 
fasaden. Det er fordi det er lagt på 10-15 cm 
med isolasjon på utsiden, sa han.

Vinduer og dører blir skiftet, varme-
pumper installert og grunnvannsbrønner 
boret.

– Det er tiltak overalt og det begynner å 
virke, sa Solheim.

Elektri�sering av transport skulle man 
tro dro opp e�ektuttaket, men nei.

– Det har kommet 200-300 elbusser i 
Oslo. Det bestilles gjerne 10 til 20 MW ved 
ladestasjonene, men det er heller ikke noe 
problem, sa Solheim.

Det fordi ladingen ikke skjer ikke i 
topplasttimen.

– Bussene lades fra kvelden til klokken 
seks om morgenen. Når strømforbruket 
begynner å stige om morgenen, er 
bussene ute på veien. Vi merker nesten 
ingenting til elbuss-installasjonene på 
10 til 20 MW, sier Elvias mann.

Det samme gjelder private elbiler.
– Vi merker veldig lite til elbilene. Det 

var stor usikkerhet om konsekvensene da 
elbilene begynte å komme, men ladingen 
skjer om natten. Derfor belaster de ikke 
nettet, sier Solheim.

Elbussene og elbilene tar altså ut 
strøm, men ikke i timene med topplast.

Bestiller for mye
Solheim sier at når man skal vurdere den 
fremtidige nettsituasjonen, kan man ikke 
summere alle bestillinger av e�ektuttak.

– En typisk situasjon er at utbyggere 
får råd fra konsulenter om e�ektbehov. 
Disse konsulentene tar i så det holder, 
de vil ikke bli tatt for underdimensjone-
ring. Erfaringen viser at bare rundt 20-30 

Se, en optimist 
i et nettselskap

Senioringeniør Vidar Solheim i Elvia kjenner årsakene, 
men er likevel overrasket over at effektuttaket i Oslo blir 
stadig lavere til tross for �ere folk. Foto: Haakon Barstad

Bildet som blir tegnet av det norske strømnettet er at det er fullt og køer 
overalt. Vidar Solheim i Elvia forteller en ganske annen historie.
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prosent av den bestilte e�ekten blir 
brukt, forteller han.

Et annet fenomen er aktører som 
vil etablere små datasenter og server-
parker bestiller 20-30 MW �ere steder 
i byen.

– Men når det kommer til stykke så 
etablerer det seg bare ett sted, sier han.

Det Solheim forteller er i tråd med 
det konsernsjef Anne Nysæter i Elvia 
har gitt utrykk for tidligere.

– Forbruk på inntil 3-5 MW vil 
absorberes av sammenlagrings-
e�ekter, fordi det hele tiden skjer 
en transformasjon i en stor by, sa 
Nysæther på Statnetts høstkonfe-
ranse.

Hun argumenterte da for at 
grensen for alminnelig forbruk burde 
heves, noe hun �kk gjennomslag for 
noen uker senere da Statnett hevet 
grensen fra 1 til 5 MW.

Trangt øst for Glomma
E�ektuttaket Oslo går altså ned, men 
i andre områder er det press i Elvia 
sitt nett. Øst for Glomma er det ledige 
arealer, og der vil �ere aktører etablere 
solkraftverk.

– I dette området er det kraftpro-
duksjon fra før, og vi har til tider 
problemer med å få kraften ut. Men 

akkurat i dette området blir altså at 
solparkene planlagt, sier Solheim.

Han forteller at en typisk situasjon 
er at en utbygger legger store solpark-
planer etter å ha fått tilslaget på en 
passende tomt.

– De får seg en skikkelig overras-
kelse når vi forteller at de kanskje må 
vente i 10-15 år før det blir bygd ut til-
strekkelig med nett, sier han.

Hans inntrykk er at fortellingen om 
det norske strømnettet handler om 
disse situasjonene – store aktører som 
ikke får koblet seg til – mens historien 
om at e�ektuttaket reduseres i bystrøk 
ikke blir fortalt.

– Fremstillingen dreier seg ofte 
om de store punktlastene, tilfeller 
der industri eller annen virksomhet 
trenger mye e�ekt. Det er en utfor-
dring å få til, men samtidig ser vi altså 
at det alminnelige forbruket går ned 
fra år til år, sier Solheim. �

Løren i Oslo er et eksempel på 
nybygging på gamle tomter. Ingen 
av disse boligblokkene eksisterte 
for 10 år siden. 
Foto: Haakon Barstad
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​ Foto: Odal Vindkraftverk
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Vindparken står fortsatt 
stille – tapet kan passere 
250 millioner kroner
Driften ved Odal vindkraftverk er i ferd med å komme i gang 
igjen etter at et turbinblad knakk 10. april i år.
Det gjennomføres fortsatt inspeksjoner og reparasjoner, men nå 
vil turbinene gradvis begynne å produsere igjen i løpet av de neste 
ukene.

– Vi forventer å ha 16 turbiner (77 MW) i vanlig drift innen begyn-
nelsen av juli, varslet en av eierne, Akershus Energi, i en markeds-
melding 16. mai.

– Ulykken er ikke helt ferdig gransket, men de turbinene som var 
i drift da ulykken skjedde er blitt inspisert på nytt. Disse dataene er 
imidlertid ikke helt ferdig analysert, og de vil bli analysert én og én. Vi 
forventer at det vil bli satt i drift én og én turbin fra nå og utover mot 
sommeren, sier daglig leder i Odal vindkraftverk, Lars Tallhaug.

Håpet er at produksjonen vil være noenlunde normal mot slutten 
av året i år.�

Det økonomiske tapet som følge av hendelsen kan bli �ere hundre 
millioner kroner og overskride det produsenten av turbinene dekker.

Selve reparasjonene ved vindparken er uansett produsentens 
ansvar.

Simens Gamesa har som produsent av turbinene forpliktet seg til 
å stille noen garantier, noe som gjør at det er de som dekker produk-
sjonstapet som følge av turbinknekken. Men de dekker bare opp til 
maksimalt cirka 240 millioner kroner.

Tallhaug vil ikke gi noen estimater på det økonomiske tapet som 
følge av turbinknekken.

– Hva har dere lært av denne hendelsen?
– Det er litt for tidlig å si med tanke på at granskningsrapporten 

ikke er klar, men det jeg kan si er at hendelsen har ført til at vi har 
strammet inn grepet på kvalitetskontroll, sier han.
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AV JONAS MESSEL LARSEN 
jonas.larsen@europower.no

Den bunnfaste havvindparken på Sørlige Nordsjø 
II skal etter planen bli det første, større havvind-
prosjektet på norsk sokkel som skal levere kraft 
til fastlandet.�

Når den er ferdig utbygd skal parken ha en 
e�ekt på 1,5 GW. Regjeringens mål er å ha på plass 
30 GW innen 2040 – 20 ganger produksjonen til 

Sørlige Nordsjø II.�Skal disse målene nås, er det 
med andre ord knapt med tid.�

Flere aktører, deriblant vindturbinprodusent 
Siemens, har uttalt at det er høyst usikkert om 
Sørlige Nordsjø II vil være operativ i 2030, som er 
regjeringens mål.�

Energidepartementet kan nå bekrefte den 
videre tidslinjen for prosjektet til Europower. Skal 
målet om produksjon innen 2030 nås, er departe-
mentet avhengig av at utbygger ikke bare holder 

seg innenfor fristen, men faktisk er noe tidligere 
ute.�

Tidslinjen fremover�
Det er viktig å ha i mente at alle datoene som 
oppgis er frister hvis ikke annet er gitt. Utvik-
lingen kan derfor skje raskere enn det som er 
forespeilet.�

Dersom Ventyr senere velger å ikke bygge ut, vil 
de bli ilagt en bot på 2 milliarder kroner.�

Tidslinjen for Sørlige Nordsjø II:

Må være i dri� senest 
sommeren 2031

Hywind Tampen er Norges første havvindpark 
og verdens største �ytende havvindpark.  
Prosjektet leverer strøm til Gullfaks- og  

Snorrefeltet vest for Mongstad. Foto: Equinor

Nå bekrefter Energidepartementet tidsløpet for Sørlige Nordsjø 
II. Havvindparken må være operativ senest sommeren 2031, 
men utviklingen kan gå raskere. 

Slik blir tidslinjen fremover:�

Juni 2031
Vindturbinene på Sørlige Nordsjø II må nå 
være i drift i henhold til planen til NVE. De 
skal ha en installert effekt på 1,5 GW og 
levere omkring 7 TWh i året.�

Juni 2028
Siste frist for å søke om godkjennelse av detaljplan. 
NVE tar nå over behandlingsprosessen og det er de 
som må godkjenne planen. Når denne er godkjent, har 
Ventyr tre år på seg til å sette anlegget i drift.�Det er nå 
den endelige godkjennelsen for å starte utbygging gis.

Juni 2026
Fristen for å sende inn konsesjonssøknad går ut. 
Utredning og søknad behandles av departementet, 
og det fattes et konsesjonsvedtak.�Når konsesjons-
vedtaket er gitt, har Ventyr to år på seg til å søke om 
godkjenning av detaljplan for prosjektet.�

Mai 2024
29. mai: Frist for å sende inn forslag til utredningsprogram. Dette 
programmet skal nå behandles og fastsettes av departementet. 
Nå begynner jobben for Ventyr med å gjennomføre en konsesjons-
utredning og konsesjonssøknad. Dette har de to år på å gjøre.�
Tidslinjen etter dette vil ha større usikkerhet, da fristen er lenger 
og usikkerheten rundt hvor lang tid prosessene vil ta øker.



Har dere bransjekunnskapen som trengs? 

Bransjens beste journalister gir deg daglig 

innsikt, kunnskap og kompetanse på de 

viktigste områdene som påvirker bransjen.

 

Ubegrenset tilgang til gode nyhetsmedier er 

et viktig arbeidsverktøy – for alle ansatte.

 

Med Europower er dere i forkant av utvik-

lingen. Du skal lære noe av å lese Europower.

Abonner på Europower – hver dag!

Norges viktigste nyhetstjeneste om og for bransjen fornybar energi

Ta bedre beslutninger med Europower!
 Les mer om Europowers bedriftsavtaler her:
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Da været var som verst, var 
montørenes liv viktigst. 
Det kostet det lille 
nettselskapet dyrt
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AV SUNNIVA STEEN TELLESBØ 

sunniva.tellesboe@europower.no

HONNINGSVÅG:�– I dag er første 
døgn med midnattssol, forteller 
Oddbjørn Samuelsen.

Rundt bordet på restauranten/
baren «Corner» på Honningsvåg 
brygge har han samlet de tidligere 
sjefene for det som het Repvåg, 
Nordkyn og Luostejok kraftlag.

Solen står høy på himmelen 
utenfor, men likevel klarer den 
mørke baren å sluke nesten alt av 
dagslys.

De nye titlene er konsernsjef, 
nettdirektør og leder for utvikling 
og digitalisering, som ifølge ryktene 
ble bestemt i en ganske lik setting.

Det nye morselskapet ble hetende 
Infranord, og nettselskapet heter 
Area Nett.

Hva spises, lurer du kanskje på?
Fritert torsketunge så klart. Med 

fries.
Area Netts kundeområde 

strekker seg fra Helligskogen i sør, 
Slettnes fyr i nordøst og Fruholmen 
fyr i nordvest. Nettselskapet har 
til sammen høyspentnett på 1872 
kilometer. Det gjør nettselskapet 
til et av Norges største i areal, selv 
om det bare har snaut 10.500 kunder.

Det byr på utfordringer.
Om det oppstår brudd på linjene, 

stilles de samme kravene til forsy-
ningssikkerhet her, som i andre 
deler av landet. Nedetid stra�es med 

dyre KILE-kostnader, uansett årsak 
og omstendighet.

Selv når feilen ikke kan rettes på 
grunn av fare for liv og helse.

Et plutselig værskifte
Preben Wagelid Nielsen (26) er 
montør for Area Nett, stasjonert 
i Honningsvåg. Han er en av åtte 
montører som er on call 24/7 for 
å holde nettet oppe i regionen. 
Én uke i måneden flytter han 
til Havøysund, for å gå vakt der, 
ettersom de ikke har nok montører 
lokalt.

– Det lønner seg å kjenne området 
når man drar ut, hvis ikke kan man 
fort kjøre seg bort i snøfokken, 
forteller han.

Men selv om man er lokalkjent, 
er det lite man kan gjøre når snøen 
fyker tett og vindkastene er på 30 
meter per sekund.

– Det er fryktelig dårlig vær: kaldt, 
masse vind, snøfokk og dårlig sikt. 
Veien opp hit er stengt, så vi kjører 
opp med snøscooter fra andre siden.

Dagen er 14. februar og strømmen 
har gått i Skarsvåg på Nordkapp, 
Area Netts nordligste område. 
Preben og kollegaen Sigrid blir 
beordret ut for å rette feilen så fort 
som mulig, på en av årets kaldeste 
vinterdager.

– Vi kommer oss opp og begynner 
å sjekke absolutt alle punktene, men 
mens vi kjører oppover �ellet, så blir 
det plutselig så dårlig sikt at du ikke 

De tidligere sjefene i selskapene som ble Infranord møtes på baren «Corner» i Honningsvåg. Fra vestre: Håvard Pedersen, Lars Storelv og 
Oddbjørn Samuelsen. Alle foto: Sunniva Steen Tellesbø

Det nye nettselskapet lengst nord er blant de aller største i landet, 
målt i areal. Area Nett må takle værharde forhold og det de mener 

er urettferdige økonomiske straffer. 
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Kraftbransjen er i sterk endring. 
Samfunnets endring i energi-
bruk, strengere regulering og 
teknologiutvikling driver et behov 
�Ù�â�å���7���Ø�Ù�Ù�Ø�Þ�ç�Ü�é�Ü�æ�Ø�å�Ø���â�Ú���ç�Ø�á�Þ�Ø���á�ì�ç�ç�¡�ò

Nettalliansen bygger derfor en bransjeløsning 
med like løsninger og prosesser på tvers av 
selskapene. Sammen blir vi sterkere og mer 
rustet for fremtiden!

Mer kraft
til det lokale 
nettselskapet

• Fagsystemer som dekker nettselskapenes behov for I T-støtte

• Integrasjonsplattform som kobler sammen alle syste mene

• Standardiserte løsninger og prosesser 

• Kompetansedeling på tvers av selskapene 

• Muliggjøring av tjenestesalg mellom selskap i alli ansen

Les mer om 
bransjeløsningen vår!

ser fra den ene masten til den neste, 
forteller Preben.

Det er tre måneder siden 
hendelsen som skulle sette en støkk 
i de unge montørene.

Snøen fyker vannrett over den 
�ate �ellsletten, og i det kollegene 
forstår at det ikke blir mulig å gjen-
nomføre jobben, streiker den ene 
snøscooteren. Snøen har pakket seg 
i motoren og fryst til.

Preben og Sigrid vet ikke lenger 
hvor de er. I tussmørket bestemmer 
de seg for å stoppe og forsøke å �nne 
ly. Det er for farlig å kjøre ned på kun 
én snøscooter, i tilfelle den også 
streiker, og det er for langt å gå ned 
til fots.

Klokken nærmer seg elleve på 
kvelden.

Nettstasjonen ble redningen
Preben skritter bortover den �ate, 
snødekkede sletten, som er den 
samme han og Sigrid strandet på. 
Det er vanskelig å forestille seg at 
den solfylte og vindstille plassen er 
den samme som han beskriver.

Hundre meter fra veien ligger en 
liten nettstasjon, cirka 6 m² stor. Den 
skulle bli redningen for montørene.

– Vi prøver først å �nne tak i 
veien, men det som skjer er at man 
blir bare forvirret. Vi står og egentlig 
klør oss litt i hodet og ikke vet helt 
hva vi skal gjøre, så får vi øye på den 
her stolpen.

Preben peker på den signi�kante 
stolpen som knytter nettstasjonen 
sammen med resten av kraftlinjen.

Etter en hard kamp mot døren 
i vinden, klarer de to å komme seg 
inn i stasjonen og lukke den. Søvn 
kunne de bare glemme.

I seks timer satt Preben og 
kollegaen på de to kvadratmeterne 

med gulv inne på nettstasjonen 
og frøs, før Area fikk sendt ut 
mannskap med friske snøscootere 
på morgenkvisten. Det som holdt 
varmen i dem var varmepads og 
jervenduker fra skredsekkene de 
heldigvis hadde med seg, og utallige 
knebøy.

– Det blir bra kaldt her i løpet av 
natten, sier Preben.

Han rakk å bli bekymret før de 
fant ly.

Preben Wagelid Nielsen har vært 
montør for Area Nett i 5 år. Han 
har på seg en genser med selskapets 
gamle navn, Nettinord.

Vi kommer oss opp og begynner å 
sjekke absolutt alle punktene, men 
mens vi kjører oppover fjellet, så blir 
det plutselig så dårlig sikt at du ikke ser 
fra den ene masten til den neste

PREBEN WAGELID NIELSEN
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– Tenkte du på noe tidspunkt at nå 
er det kjørt?

– Det var et øyeblikk der vi så 
på hverandre og tenkte: Hva gjør 
vi nå? Må vi bare gjemme oss bak 
scooteren, grave oss ned og håpe på 
at det blir bedre?

– Fikk dere ikke tak i noen?
– Vi �kk tak i noen, jo, men det 

er ingen som kommer seg hit i sånt 
vær, sier han.

Prislapp: En halv million
«Kile» står for kvalitetsjusterte inn-
tektsrammer ved ikke-levert energi.

Ordningen fungerer slik at den 
reduserer nettselskapets inntekter 
når det oppstår avbrudd i nettet. 
Formålet er å gi nettselskapene 
incentiver til å tilby leveringspåli-
telighet. 

Jo lenger avbrudd kundene får, jo 
høyere blir Kile-kostnadene.

For Skarsvåg i februar varte 
strømbruddet i 30 timer. Bygda var 
mørklagt over natten, mens de som 
var ansvarlige for å få lyset på igjen, 
satt fast i stormen.

Dermed løp Kile-taksameteret 
raskt. Stra�en for strømbruddet ble 
550.000 kroner.

– Den feilen kommer ikke på 
grunn av dårlig vedlikeholdt nett, 
men på grunn av ekstremvær. Og 
hadde de prøvd å rette den, så kunne 
det gått ut over liv og helse. De 
prøvde jo, men det var ikke mulig, 
sier konsernsjef Samuelsen.

En staut mann med mørke briller 
og mørkt hår, som er den som har 
har fått i oppgave å koordinere all 
kraftproduksjon, nett og �bersel-
skapene som ble ett på nyåret. Han 
startet selv som montør, før han 

bestemte seg for å ta etterutdanning 
og bli sjef.

På veggen bak kontorpulten 
henger en karikaturtegning 
av Samuelsen i en stolpe med 
påskriften «Æresmedlem Distrik-
senergi».

Hjertesaken er Kile-ordningen, 
også i vervet.

– At vi blir stra�et på grunn av 
de klimatiske forholdene vi lever 
under henger ikke på greip. Det slår 
så urettferdig ut som det går an, sier 
han oppgitt.

Så langt i år har Area Nett syv 
millioner kroner i Kile-kostnader.

Har ikke oversikt
Reguleringsmyndigheten for energi 
(RME) har generelt ikke oversikt 
over hva som kommer av merkost-

Det går i sirup. Akkurat i dag er det 
nøyaktig ett år og ti dager siden vi meldte 
inn i den nye linjen til Nordkyn, og vi 
har ikke fått saksbehandler engang

ODDBJØRN SAMUELSEN
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Nielsen utenfor nettstasjonen 
der han og en kollega var 
værfast en hel natt. 

I kjelleren i Infranords lokaler har 
Samuelsen bygget et museum. 

Tidligere sjef, Odd Holmgren, 
samlet på alt fra gamle telefoner 

til montørutstyr fra etterkrigstiden.� 

Montørene bruker dette 
redskapet for å klippe over 

kabler.� 

nader for nettselskapene, knyttet til 
spesi�kke hendelser.

En rekke nettselskaper er kritiske 
til at de blir sittende med regningen 
etter ekstremvær. 

I �or sto Hallingdal Kraftnett 
midt i ekstremværet «Hans». Instal-
lasjonene �kk �ere skader. Strøm-
bruddet alene kostet 2 millioner 
kroner i Kile.

– Det �nnes et reglement som 
gjør at man kan søke om fritak for 
ekstraordinære situasjoner, men jeg 
stiller spørsmål ved RMEs de�ni-
sjon av en ekstraordinær situasjon, 
sa konsernsjef Audun Grynning i 
eierselskapet Vidju til Europower 
tidligere i vår.

Eirin Kjølstad, administrerende 
direktør i nettselskapet Arva, har 
pekt på at selskapet �kk 19 millioner 
kroner i Kile-stra� ved orkanen 

Ingunn. Da var det umulig for  
nettselskapet å sende ut folk for å 
reparere strømbruddene.

– Å dra ut i en orkan vil være ufor-
svarlig og i strid med myndighe-
tenes anbefalinger. Nettselskapene 
har et ansvar for sine ansattes liv 
og helse. Systemene vi er underlagt 
bør ikke presse oss på dette. Det er 
feil at Kile skal gjelde under rødt 
ekstremvær, mener hun.

«Sa ikke årstall»
Men foreløpig har ikke uttalelsene 
ført til noen endring hos myndig-
hetene.�På generell basis mener 
Samuelsen at ting går for tregt.

– Det går i sirup. Akkurat i dag er 
det nøyaktig ett år og ti dager siden 
vi meldte inn i den nye linjen til 
Nordkyn, og vi har ikke fått saksbe-
handler engang.

– De at vi skulle få før jul, men vi 
�kk jo dessverre ikke årstall, sier 
Samuelsen med et lite smil.

På Nordkyn er det meldt inn 
�ere vindkraftanlegg, blant annet 
fra Finnmark Kraft, som Infranord 
er medeier i.

Om vindkraftutbyggingen koor-
dineres med linjen til Nordkyn, 
vil aktørene ta mesteparten av 
kostnadene, som ellers ville falt på 
kundene som nettleie.

– Men i dette tempoet så går det jo 
ti år før man får gjort noew.

Finnmarkingene venter spent 
på det sitt lovede «kraftløft», men 
har ikke troen på at hverken lovet 
vindkraft eller linjer vil være på 
plass innen fristen.

– De har sagt at i 2030 så skal 
nettet være utbygd og produksjonen 
være i gang. Så vi har ikke god tid.

– Tror du det går?
– Nei.
I dette øyeblikk holder NVE på å 

gå igjennom de 25 innmeldte vind-
kraftprosjektene i Finnmark. Bare 
noen få av dem vil bli bygget. De nye 
vindparkene skal dekke opp det økte 
kraftbehovet som følge av elektri�-
seringen av Melkøya.

– Det skulle jo komme noe i juni, 
men de sa ikke årstall, og da har de jo 
sitt på det tørre, humrer Samuelsen.

Dette er visst en løpende vits i 
selskapet.

Snøscooter året rundt
Area Nett planlegger i løpet av 
de neste ti årene å bruke opptil 1 
milliard kroner på nettinveste-
ringer. Pengene skal hovedsakelig 
brukes på nye linjer, da de �este 
linjene i nord er over 50 år gamle.
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I tillegg til linjen til Nordkyn, skal 
22 kv-linjen opp til Honningsvåg-
fjellet byttes ut. 380 meter over 
havet er den svært værutsatt, og 
den utdaterte konstruksjonen får 
ofte feil.

Selv om mai måned er godt i gang, 
må montørene bruke snøscooter for 
å ta seg frem til linjene. 

Herfra kan du skue utover Hon-
ningsvåg bygd.

Her oppe føles det ikke lenger som 
vår, og den sure vinden motiverer en 
svipptur tilbake til bilen for å hente 
lue og votter.

– Selv når det er vindstille så 
blåser det her oppe, sier Kenneth 
Løvland (27).

Sammen med montørkollega 
og futsal-håp Mathias Hansen (26) 
lirker han scooterne ned fra til-
hengeren og setter kursen mot det 
høyeste punket i området, der �el-
linjen kysser en forsvarsbase med 
kuppelform.

– Dette er jo bare arbeidsscootere. 
De er ikke så artige som sånne lekes-
cootere, sier Løvland.

Både han, Preben og Mathias har 
gått i samme klasse på elektrolinjen. 
De er både kolleger og gode kompiser.

Selv om Europower kun møter 
mannlige montører, forteller de at 
Honningsvåg-temaet faktisk består 
av en �erdedel damer. Det er bra.

Vinter-løsninger
– Et år ble det brudd fordi en av 
stolpene her tok fyr, forteller 
Løvland.

Han peker på en av stolpene som 
skiller seg litt fra de andre utseende-
messig. Øverste del er tynnere enn 
resten.

– Piggisolatoren knuste, så høy-
spentlinjen ble liggende oppå 
h-bjelken, og det tok fyr. Da hang 
bare hele traverset ned her. Hele 
masten brant vekk, to meter fra 
toppen.

Løsningen ble å skjøte på stolpen. 
Den nye biten er festet med en 
jernstang til den avstumpede 
stolpen. Løvland kaller det en nødre-
parasjon.

– Man må jo improvisere litt på 
vinterstid.

Ingen sure miner
Nede i Honningsvåg kommer 
barsjefen på «Corner» bort og hilser 
på sine gjeve gjester. Det er sikkert 
greit å være på godfot med trioen 
som styrer hvilke deler av lokalsam-
funnet som skal få økonomisk støtte.

Infranord er nemlig ikke organi-
sert som et aksjeselskap, men som 
et samvirke. 

Det betyr at eierne ikke får en 
krone i utbytte. Det er selskapet selv 
som velger hvor overskuddspengene 
går. De som er søknadsberettiget må 
ha bostedsadresse eller aktivitet 
i forsyningsområdet. Det er for å 
beholde pengene i nord.

– Er det feil på regningen her, spør 
barsjefen og serverer nettdirektør 
Håvard Pedersen barens ferskeste 
strømregning.

Han rekker å ta en kjapp titt på 
den, før Samuelsen bryter inn.

– Nei, vi har aldri feil!
Men det har jo tross alt vært noen 

endringer, så helt sikker er han ikke.
Likevel har han og Pedersen kun 

positive ting å si om fusjonen.
Det de peker på som viktigst, er 

at konsernet får større økonomisk 
ryggrad for å gjøre lenge etter-
traktede investeringer i Finn-
mark-nettet.

Trioen møtes ofte og trives med 
en tydelig ledelse fra Honningsvåg. 
Det mørke lokalet på bryggen er 
stamsted. Når torsketungene er 
fordøyet og ka�en servert, kommer 
servitøren med en bolle twist-sjoko-
lade til æresgjestene.

Samuelsen tar regningen, siden 
det var han som ble konsernsjef. �

Montørene i Area Nett bruker 
snøscooter nesten hele året for 
å nå fjellinjene. 



Bruk av ytelse og funksjonsba- 
serte spesifikasjoner gir leveran- 
dørene rom til å foreslå innova- 
tive løsninger, fremmer konkur- 
ranse og felles interesse for 
ønskede resultater. Implemente-
ring av oppfølgingsmekanismer 
etter avtaleinngåelse, som årlige 
revisjoner og målbaserte miljø- 
insentiver, bidrar til å overvåke 
og evaluere leverandørens miljø- 
prestasjoner. 

Verdisett forskning, innova-
sjon & partnerskap 
Premiering av leverandører med 
ambisiøse mål og dokumenterte 
bidrag til bransjeutvikling åpner 
for innovasjon i utvalgskriteriene. 

Eksempler på ”bevis” kan være 
gjennomførte klimatiltak, pilot-
prosjekter, lansering av flag-ship 
produkter, eksterne samarbeid 
og forskningsprosjekter. 

DFØ understreker betydningen 
av å belønne leverandører som 
samarbeider med universitets- 
og forskningsinstitusjoner. Slike 
partnerskap gir både påvirk-
ningsmuligheter og tilgang til 
nyeste innovasjoner. 

  - Å velge riktig partner, vil 
bli ekstremt viktig i fremtiden; 
ikke bare for å sikre seg kabel 
når kapasiteten ikke strekker til,  
men også for å sikre seg en 
billett på den lange reisen  
mot fremtidens netto-null-kabler,  
poengterer Hanna. 

  - Vi ser og har stor respekt for 
at det er veldig utfordrende å 
lage gode bærekraftige RFQ’er, 
når utviklingen skjer så raskt 
som det gjør nå, uttaler Hanna 
Wird, ansvarlig for produkt, 
marked og bærekraft i Nexans 
D&U Nordics. 

  - Ta for eksempel Termoplastisk 
Isolering (TPI), som vi mener er 
fremtidens isolasjonsmateriale  
grunnet dets robusthet og gjen-
vinningsegenskaper. Hvis det 
ikke åpnes for den typen mate- 
rialer i de lange kontraktene  
som skrives nå, risikerer enkelte 
E-verk og hele bransjen å gå 
glipp av store fremtidige miljø-
gevinster i lang tid fremover. 

Mer fokus på ytelse og  
måloppnåelse 
På nettsidene til Direktoratet for 
forvaltning og økonomistyring  
(DFØ) finnes mye god informa-
sjon om innovative anskaffelses- 
prosesser for å fremme bære- 
kraft og teknologiinnovasjon. 
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Kabelinnkjøp innen energisektoren spiller en kritisk rolle i det grønne skiftet da kabel ofte kan utgjøre så mye 
som 80% av et energiselskaps klimautslipp. I en tid der de ledende kabelprodusentene konkurrerer om å bli først 
ut med den neste generasjonens mer klimasmarte kabler og materialer, er det viktig for energiselskaper å åpne 
opp for nye teknologier og premiere innovasjon og utvikling i anskaffel sesprosessene og i oppfølgningen derav. 

ANNONSE

Hanna Wird, Nordisk Markedssjef Nexans 

Eksempler i fremkant 
Et godt eksempel på et flag-ship-
produkt er Nexans’ 1 kV kob-
lingskabel, som benytter termo- 
plastisk isolasjon (TPI), lavkarbon 
aluminium, og resirkulert plast i 
kabelmantelen. Denne kombina- 
sjonen har redusert kabelens 
klimaavtrykk betydelig. Den er 
nesten halvert sammenlignet 
med tradisjonelle alternativer, 
basert på verifiserte EPD’er. 
Kabelen er allerede lansert og 
tatt i bruk av E-on i Sverige, og  
beregnes lansert i Norge i 2025. 

Et annet eksempel på industri- 
samarbeid og pilotprosjekt er 
Norsk Hydros’ og Nexans’ sam-
arbeid rundt gjenvunnet lav- 
karbonaluminium for gjenbruk 
i kabler. I oppstartsfasen kan  
volumene være små, men de  
viser til en fremdrift som er viktig 
for hele bransjen. 

Bransjen trenger investe -
ringer 
Bærekraftige anskaffelser er ikke 
bare et miljømessig ansvar, men 
også en strategisk fordel som 
bidrar til å oppnå miljømål og 
sikre smarte og mer energi- og 
ressurseffektive løsninger. 

  - Vi har gjort vesentlige inve- 
steringer i Nordisk MV-kapasitet 
basert på TPI-teknologi, fordi 
tester og forskning viser at det 
er et mer fremtidsrettet materiale 
og et bedre produkt. Neste år 
vil vi kunne tilby denne løsnin-
gen til det Norske markedet, og 
da gjenstår det å se hvilke inno-
vative kunder som blir med på 
reisen, avslutter Hanna.
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Utjevning av nettleien skal gi lavere utgifter til strømkunder som holder til i 
områder der det er spesielt dyrt å drifte nettet. Årets sum på 18 millioner kroner 

tilsvarer i snitt under 6 kroner per tilknytningspunkt i Norge. Foto: Barents Nett
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AV OLE PETTER PEDERSEN 

ole.petter@europower.no

«Innføre en utjevningsordning 
som bidrar til jevnere nettleie i 
hele landet», står det i Hurdalser-
klæringen som Ap og Senterpartiet 
signerte da de for snart tre år siden 
gikk sammen i regjering.

Dette er ett av om lag halvparten 
av energiløftene som regjeringen 
foreløpig ikke har oppfylt, opp-
summerte Europower da det var 500 
dager igjen til stortingsvalget 2025.

Faktisk har tilskuddet til 
utjevning av nettleie gått ned.

I år fordeles 18 millioner kroner, 
mot 20 millioner kroner de tre fore-
gående årene.

Solberg vraket ordningen
Ordningen ble avviklet av Sol-
berg-regjeringen i 2017, men så ble 
den gjeninnført tre år senere, da 
den samme regjeringen leverte sitt 
avskjedsbudsjett. Regjeringen fulgte 
da opp et vedtak i Stortinget om å 
reintrodusere opplegget.

Men summen har altså blitt 
mindre siden ordningen ble innført 
på nytt.

Foreløpig er det dermed lite som 
tyder på at regjeringen har noe 
hastverk med å prioritere løftet om 
en utjevningsordning.

Knut Lockert, daglig leder i Dis-
triktsenergi, har likevel ikke gitt 
opp. Når organisasjonen møtes til 
sin årskonferanse på Geilo første 

uken i juni, håper han energimi-
nister Terje Aasland kommer med 
nyheter om saken.

Lockert peker på at det er 
solid �ertall på Stortinget for en 
utjevning, siden både KrF og SV 
ønsker dette.

Velger å være optimist
– Vi hadde store forhåpninger da 
dette kom inn som en av oppgavene 
i regjeringserklæringen. Regje-
ringen møter oss med at oppgavene 
har stått i kø og at de ikke har hatt 
tid til å prioritere dette, men under-
streker at saken ikke er glemt. Vi 
velger å tro på det.

Distriktsenergi mener en slik 
utjevning ikke trenger å være 

krevende å få til – det trengs først 
og fremst politisk vilje.

Aasland selv har åpnet for at noe 
kommer til å skje.

– Det er et arbeid vi kommer til å 
gå nærmere inn i tiden fremover, sa 
statsråden til Montel i april.

Utjevningen er først og fremst en 
sak som mindre selskaper er opptatt 
av. Og disse blir det færre og færre av.

Selskapet som �kk klart mest 
støtte per kWh i �or, Sandøy Nett, 
�nnes ikke lenger. Det fusjonerte 
inn i Nordvest Nett faktisk før 
støtten ble utbetalt for 2023.

Siden kundene som tilhørte 
Sandøy Nett ble en del av et større 
område, har forutsetningene for å 
få denne støtten endret seg. I år har 

Nettleien skulle utjevnes mer. 
I stedet er rekordfå selskaper 

omfattet av ordningen
Likere nettleie har vært en kampsak for deler av 
bransjen i mange år. Det går ganske dårlig – foreløpig.
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likevel Nordvest Nett kvali�sert til 
å få støtte, for første gang etter at 
ordningen ble gjeninnført.

Fusjoner løser ikke problemet
Lockert er skeptisk til å tro at 
fusjoner i bransjen vil �erne utfor-
dringen med for store forskjeller i 
nettleien.

– Det paradoksale er at manglede 
utjevning �ere steder gir løsninger 
man ellers ikke ville ha valgt. Sel-
skapene består som selvstendige 
selskaper for å kunne ta forskjellig 
nettleie.

Distriktsenergi-sjefen peker på 
inndelingen av Tensio i to selskaper, 
og hvordan Nordkraft-konsernet 
har løst dette. Nettleie kan også 
stoppe fusjoner i noen tilfeller.

Ønsket er i bunn og grunn at 
man ikke skal måtte betale veldig 
mye mer i nettleie, bare fordi man 
bor et sted hvor topogra�en gjør det 
dyrt å drifte nettet.

– Der hvor selskapene fusjonerer 
og utjevner nettleien, �ytter man 
grensen mellom dyrt og billig. Den 
blir ikke borte. Selv om vi måtte stå 
igjen med noen få selskaper ville vi 
fått store regionale forskjeller. Skulle 
vi ende opp med ett selskap er saken 
løst, men dit er det ingen som vil 
naturligvis, sier Lockert.

Etterlyser større og  
mer forutsigbar ordning
I �or var det syv selskaper som 
delte potten på 20 millioner kroner. 
I år er det bare tre selskaper: DN 
Nett i Drangedal, Nordvest Nett og 
Telemark Nett – som får nesten hele 
potten alene. Det er rekordfå.

Sandøy Nett �kk over en tredjedel 
av potten i �or, en sum som tilsvarte 
hele 38 øre/kWh ut til kundene. DE 
Nett og Bømlo Kraftnett var de to 
neste på listen.

Daglig leder Jan Gunnar Thors 
i DE Nett er glad for tilskuddet på 
cirka 1,8 millioner kroner i år. Det 
gir en støtte på 4,25 øre/kWh til 
kundene.�

Men ordningen burde vært både 
permanent og mye større, mener 
nettsjefen – helst på noen hundre 
millioner kroner for å gi skikkelig 
e�ekt.

Han avviser at en slik ordning 
vil hemme e�ektiviteten i netts-
elskapene. Pengene går direkte til 
kundene, og det er ikke noe å tjene 
for selve nettselskapet.

Både Thors og kollega Thor Bjarne 
Smedsrud i Bømlo Kraftnett har 
forståelse for at andre saker har 
kommet foran i køen for Energide-
partementet, med de prisene som 
har vært. Også Smedsrud etterlyser 

Sandøy er kanskje mest kjent for Ona fyr. Da nettselskapet fusjonerte 
inn i Nordvest Nett i fjor, hadde Sandøy Nett fått over en tredjedel av 
hele utjevningspotten fra regjeringen for 2023.  
� Foto: Frode Inge Helland, Wikimedia Commons (CC BY-SA 3.0)

– Vi hadde store forhåpninger da dette kom inn som en av oppgavene i 
regjeringserklæringen. Regjeringen møter oss med at oppgavene har 
stått i kø og at de ikke har hatt tid til å prioritere dette, men understreker 
at saken ikke er glemt. Vi velger å tro på det, sier Knut Lockert i Distrikt-
senergi. � Foto: Ole Petter Pedersen
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en permanent ordning, som helst 
bør bli lettere å ha innsikt i.

– Det kunne være at alle selskaper 
betalte inn til en pott, som så ble 
fordelt. Mange ting spiller inn 
i tillegg til egne kostnader, sier 
Smedsrud.

Han peker på at nettselskapene 
betaler samme tari� til Statnett, 
uavhengig av hvor mange kilometer 
av sentralnettet som blir brukt.

Bømlo består av 1000 øyer, og 
det er strenge regler for skilting og 
markering av anlegg og linjer. Det 
koster ganske mye for nettselskapet, 
og nettleien blir derfor også høy. Så 
høy at nettselskapet har sagt fra seg 
inntekter.

I fjor avskrev styret i Bømlo 
Kraftnett 12 millioner kroner som 
selskapet kunne tatt inn i nettleie, 
men som de valgte ikke å hente inn 
fra kundene. Uten utjevningsord-
ningen ville regningen for nett–
selskapet blitt enda høyere.

I år har selskapet falt ut av 
ordningen, uten at Smedsrud synes 
han har særlig innsikt i hvorfor.

– Jeg kunne tenkt meg at 
ordningen var mer kontrollerbar. Vi 
liker å følge med på hvordan pengene 
blir fordelt, men det kommer som 
lyn fra klar himmel om vi får denne 
støtten eller ikke, sier Bømlo Kraft-
nett-sjefen.

Fikk støtte og forsvant
Ifølge RMEs oversikt var det 95 nett–
selskaper med lokalt distribusjons-
nett da utjevningen ble gjeninnført 
for �re år siden. Nå er det knapt 80 
selskaper tilbake.

Sandøy Nett er for øvrig ikke det 
eneste nettselskapet som har kva-
li�sert til utjevning, som siden har 
forsvunnet. 

Modalen Kraftlag overførte 
nettvirksomheten til BKK, mens 
Flesberg Elektrisitetsverk ble en del 
av Midtkraft.

Høy nettleie blir det typisk i 
områder der det er stor avstand 
mellom abonnentene og vanske-
lige topogra�ske forhold. Da blir det 
dyrere å vedlikeholde og investere i 
nettet, påpeker RME.

Nettselskapene plikter å la hele 
tilskuddet komme kundene til gode 
i form av redusert nettleie samme år 
som tilskuddet er tildelt. Det betyr at 

tilskuddet egentlig skal gis frem til 
31. desember, og så må nettselskapet 
vente på ny beskjed fra RME på om 
de får tilskudd det neste året. �

Energiminister Terje Aasland har til en viss grad lovet at noe skal skje 
med utjevningen av nettleien. – Det er et arbeid vi kommer til å gå 
nærmere inn i tiden fremover, sa han i april. � Foto: Bjørg Davidsen
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Industrikommunen 
frykter den må velge 
mellom frilu�sliv og 
nye arbeidsplasser
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AV ARNE SØILAND 

arne.soiland@europower.no

HØYANGER
– Det er jo det som er spørsmålet, 
vil det faktisk bli flere arbeids-
plasser? Vil vi faktisk få til�ytting 
til kommunen? Vi må ta stilling til 
hva dette faktisk vil føre til i praksis, 
ikke sant? Uten at vi vet. Det vi helt 
konkret vet, er at det da vil bli natu-
rinngrep som vi ikke har i dag, sier 
Heidi Skaar Beinnes, kommunesty-
rerepresentant for SV i Høyanger.

Vi er på torget i Høyanger. Solen 
skinner og �aggene vaier i vindene 
på en av de mange �aggdagene i 
mai.

«På over�aten råder idyllen, men 
under over�aten syder det», kunne 
vi begynt denne historien.�

Som i en god del andre norske 
kommuner, er det planer om nye 
vindkraftanlegg som gir diskusjo-
nene rundt lunsjbordene i Høyanger 
ekstra høy temperatur for tiden.

Hydro, Eviny og Zephyr står bak 
planene om Snøheia vindkraftverk. 
Fred. Olsen Renewables ønsker å 
bygge Høyanger�ellet vindkraft-
verk.

Kommunestyret er delt på 
midten i spørsmålet om å åpne for 
konsekvensutredning. Ingenting er 
foreløpig bestemt.

Foran i køen
Fire forhold skiller Høyanger fra 
mange av de andre kommunene 
med pågående vindkraftsaker:�
• 	 Reindriftsnæringen er ikke part.
• 	 Den eksisterende�hjørnesteins-

bedriften�Hydro Aluminium 
Metal Høyanger trenger nye 
langsiktige kraftavtaler.

• 	 Fjellområdene i kommunen 
er allerede berørt av eldre 
vannkraftutbygginger. 

• 	 Kjente og solide selskaper 
som Hydro og Eviny skal eie 
og drive det ene anlegget.
– Vi tapte 70 innbyggere i �or, i 

et år med innvandring fra Ukraina. 

Vi kan ikke holde på slik. Vi er nødt 
til å skape arbeidsplasser lokalt, sa 
ordfører Petter Sortland (Ap) på For-
nybarkonferansen i Bergen tidligere 
i år.

Folk i Høyanger er vant til å 
forholde seg vannkraft.

Ingen synes de store vannma-
gasinene er spesielt pene når de er 
tappet langt ned. Etter mange år er 
det likevel en stille aksept for at «slik 
er det bare».

Dessuten er det er veiene som ble 
laget i forbindelse med vannkraftut-
byggingene i forrige århundre som 
gjør at folk kan komme seg til �ells 
uten altfor store strabaser.

Det var i sin tid et folkekrav at 
veiene skulle legges over høyeste 
regulerte vannstand, for at de skulle 
kunne brukes også etter at magasi-
nene var fylt opp.�

– Jo, men veiene som bygges i for-
bindelse med vindkraft er noe helt 
annet enn de gamle anleggsveiene, 
kontrer motstanderne.

Norway in a nutshell
Hurtigbåten fra Bergen var full av 
utenlandske turister på vei til Flåm 
for å oppleve «Norway in a nutshell». 
Bare Europower gikk av på Nordeide, 
et lite anløpssted en knapp mil vest 
for Høyanger.

Slik er det ofte. Det er ikke 
mange turister som �nner veien 
til Høyanger for å oppleve indus-
tribygda som kanskje mer enn 
noe annet sted er «Norway in a 
nutshell».

Med store vannmagasiner oppe 
på �ellet, rørgater og trappeløp ned 
langs �ellsidene og kraftverk tett på 
kommunesenteret, er Høyanger en 
av Norges klassiske kraftkommuner.

Etter å ha sett aluminiumsverket 
til Hydro og den gamle direktørbo-
ligen på de �neste tomtene nede 
ved �orden, kunne turistene reist 
hjem og fortalt familie og venner 
om en typisk norsk industrikom-
mune med en hjørnesteinsbedrift 
i sin midte.

Fra toppen av Snøheia, med utsikt mot områdene der Hydro og Eviny vil 
bygge sitt vindkraftanlegg. Foto: Odd Arild Løseth

Solide selskaper som Hydro og Eviny vil bygge 
vindkraft og lover lokal verdiskapning. Kraftkom -
munen Høyanger nøler, men SV kan sikre flertall for 
konsekvensutredning. 



54 DISTRIKT 3 | 2024

– Kommunen har gjort «glupe» 
ting før. De solgte alle aksjene 
sine i Sognekraft for �ere hundre 
millioner kroner for å bruke dem på 
lokal industri. Vi har ikke hatt inn-
tjening på vannkraften på mange år. 
Manglende tillit lokalt er ett av våre 
hovedargument, sier Jan Leon Hole, 
vararepresentant i kommunestyret 
for SV, aktiv i Motvind og mangeårig 
�ellfører og friluftsentusiast.

Også i nyere tid har politikerne 
rotet det litt til for seg. Et merforbruk 
på over 3 prosent av driftsinntektene 
gjorde at den rike kraftkommunen i 
�or ble innmeldt i Robek (Register om 
betinget godkjenning og kontroll).�

Robek betyr at kommunens 
økonomi er underlagt statlig kontroll. 
I Høyangers tilfelle er bakgrunnen 
blant annet tap på salg av konse-
sjonskraft.

Selv ikke� «sikre» inntekter til 
kommunen gir innbyggerne noen 
garanti for at pengene kommer dem 
til gode, påpeker Hole.

Ikke et spill
I stedet for surring på engelsk, fransk 
og spansk, er det nesten helt stille på 
torget mellom Kiwi, samfunnshuset 
og Industristadmuseet.

De to SV-politikerne møter oss ved 
et stort sjakkbrett og en barnevennlig 
klatreskulptur foran biblioteket.�

Sjakkbrettet gjør det umulig å 
ikke slå av noen billige pappavitser 
om «det store vindkraftspillet i 
Høyanger» og «hvem er det som har 
neste trekk?».�

Men vindkraftdiskusjonen i 
Høyanger er ikke er et spill.�

Innbyggerne i kommunen er rett 
og slett i tvil om hva de får igjen for å 
slippe til vindkraftutbyggerne i tur-
terrenget rundt bygda.�

Vi �ytter oss inn på biblioteket. 
En skoleelev som har funnet et stille 
hjørne for å lade mobilen, må vike 
plass for det store spørsmålet om 
vindkraft i kommunen. Han er tilsy-
nelatende like blid og understreker at 
det er null stress å �ytte seg.

Heidi Skaar Beinnes, som sitter på 
vippen og kan snu kommunestyret, 
er i tvil om hva som er riktig. Hun 
arbeider i kommunen og har hytte 
i nærheten av områdene Hydro og 
Eviny ønsker å benytte til Snøheia 
vindkraftverk.�

– Jeg kan ikke si det at det er 
mindre viktig med naturmangfold. 
Men det er inngrepet og opplevelsen 
vi kommer til å få hvis det kommer 
opp store vindkraftturbiner, som er 
viktig for mange, understreker hun.

Snøheia
Politikerne i Høyanger må altså ta 
stilling til ikke mindre enn to vind-

kraftprosjekter i kommunen. Begge 
de planlagte anleggene strekker seg 
også inn i nabokommunen i nord, 
Sunn�ord.�

Politikerne i Sunn�ord må også 
si ja skal prosjektene gjennomføres 
i dagens form. Høyanger�ellet kan 
nedjusteres slik at det kun ligger i 
Høyanger.�

Snøheia er avhengig av ja fra 
begge kommunene for at prosjektet 
skal være stort nok i forhold til 
Hydros kraftbehov i området.

Teknisk sett kan begge anleggene 
bygges. Det vil beslaglegge enorme 
arealer og er i praksis lite aktuelt.

Snøheia har fått mest oppmerk-
somhet.�Ifølge prosjektets nettside 

ønsker Eviny og Hydro 50 vind-
kraftturbiner med installert e�ekt 
på opptil 300 MW og en samlet års-
produksjon på rundt 1 TWh.�

Høyangerfjellet
Høyanger�ellet vindkraftverk er 
planlagt i �ellene like nord for 
kommunesenteret i Høyanger.�

«Prosjektet har et potensial på 
80 turbiner, og kan gi de berørte 
kommunene inntekter på opp mot 
96 millioner kroner årlig i form av 
eiendomsskatt og produksjonsav-
gift.», skriver utbygger�Fred. Olsen 
Renewables på sine nettsider.

Vindkraftturbinene, som vil 
ha en totalhøyde på 200 meter, vil 

Velkommen til Høyanger! Allerede når man svinger av riksveien, 
blir man minnet om at det meste i Høyanger dreier seg om strøm og 
aluminium. Foto: Arne Søiland

Slik kan det bli hvis Fred. Olsen Renewables får bygge ut Høyangerfjellet 
vindkraftanlegg. Tomme vannmagasiner har folk i området vendt seg til, 
men mange er skeptiske til å få vindturbiner i tillegg.�  
Fotomontasje: Fred. Olsen Renewables
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kunne produsere nærmere 2 TWh 
strøm i året.

Vindkraftplanene i Høyanger 
har versert siden før all behandling 
av vindkraftsaker ble stoppet i 2019.

Det er ikke tilfeldig at det er 
SV, som for noen år siden brukte 
vindturbiner for å pro�lere partiet, 
som nå sitter i biblioteket og 
forteller om status for vindkraft i 
kommunen.�

SVs ene representant kan snu 
�ertallet i kommunestyret.

Flertall for konsekvensutredning
Ja eller nei til konsekvensutredning 
var et stort tema i valgkampen før 
�orårets lokalvalg. Av delegatene 
som ble valgt inn, sa 11 nei og ti ja 
til konsekvensutredning.�

SV, Rødt, Industri- og nærings-
partiet (INP) og en uavhengig 

representant er mot, mens Høyre 
og Arbeiderpartiet sier ja til konse-
kvensutredning.�

– Når jeg hører hvor balansert syn 
dere har på vindkraft, er ikke dere også 
tilhengere av å innhente mer kunnskap 
gjennom en konsekvensutredning?

Vindkraftmotstanderen Hole ser 
på Beinnes og nøler.

– Jeg kan si det jeg. Vi vil si ja til 
konsekvensutredning. Det er jo 
kjempeviktig at vi får frem all infor-
masjonen vi trenger for å ta stilling 
til dette, sier hun bestemt.�

– Det betyr at det er �ertall for konse-
kvensutredning i kommunestyret?

– Ja, hvis hun sier ja er det �ertall 
for utredning, sier Hole.

– Men det jo ikke sikkert jeg sier 
ja, sier Beinnes og ler.

– Nei da, det jo prinsipielt viktig 
å få god informasjon. Men det betyr 

ikke at jeg kommer til å si ja til 
vindkraftutbygging, understreker 
hun.

Sp kan snu
Senterpartiet kan bli en joker. 
Partiet er imot Snøheia, men Hole 
frykter de kan snu til ja til Høy
anger�ellet.

– De er mer positive til planene på 
Høyanger�ellet fordi mange grunn-
eiere allerede har fått kontrakt. Det 
er fare for at Senterpartiet snur på 
grunn av bøndene. I realiteten er 
det grunneiere uten gårdsdrift, 
hevder Hole.

Det har vært to store folke-
møter om vindparkplanene. På 
det siste, i april, la Motvind frem 
sin egen rapport om «Naturtyper i 
Sunn�ord- og Høyanger�ella», som 
er et alternativ til undersøkelsene 
utbyggerne er pålagt å gjennom-
føre.

Motvind sår også tvil om rappor-
tene som o�entlige organer bruker 
i sin saksbehandling.

– Det kan virke som om konklu-
sjonen i mange tilfeller er gitt på 
forhånd, nemlig at «fordelene er 

større enn ulempene», uansett hvor 
store naturinngrepene blir, skriver 
Motvind på sine nettsider.

Trygge arbeidsplasser
Men, altså: I Høyanger dreier dis-
kusjonen seg i stor grad om hva en 
vindkraftutbygging kan bety for 
bygda. 

Hva betyr vindkraft for dem som 
må leve med naturinngrepene?�

– Hydro Høyanger trenger mer 
fornybar kraft fra 2030 for å trygge 
videre aluminiumproduksjon og 
de vel 180 arbeidsplassene i lokal-
samfunnet, sa Ola Sæterm, leder 
for primærproduksjon i Hydro, da 
samarbeidet om Snøheia ble lansert 
i 2022.

Ann Synnøve Øygård og Terje 
Ljotebø, henholdsvis fabrikksjef 
og hovedtillitsvalgt ved Hydro 
Høyanger, har to av arbeidsplassene 
Sæter viste til.�

De står og venter på parkerings-
plassen utenfor det som en gang var 
felgfabrikken Fundo.

Fundo Wheels gikk konkurs og 
la ned driften i 2009. 350 ansatte 
mistet jobben.�

Mange er nok også for vindkraft, men tanke 
på at industrien trenger mer strøm. Men 
så har du også dem som sier tvert nei

TERJE LJOTEBØ
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�� Jan Leon Hole og Heidi Beinnes 
er henholdsvis vara og møtende 
representant for SV i kommu-
nestyret i Høyanger. SV kan bli 
tungen på vektskålen som sørger 
for at det blir gjennomført konse-
kvensutredninger for vindkraftpla -
nene i kommunen.��  
 Foto: Odd Arild Løseth 
�
�� Fabrikksjef Ann Synnøve 
Øygård i Hydro ønsker seg mer 
lokal strøm for å sikre fremtiden 
til Hydro Høyanger.  
� Foto: Odd Arild Løseth

�� Det er historiske sus over 
inngangen til Hydro Høyanger. 
Aluminiumsverket ble etablert i 
1917. � Foto: Odd Arild Løseth

�� Hovedtillitsvalgt Terje Ljotebø og 
fabrikksjef Ann Synnøve Øygård, 
her foran Hydros gamle boliger 
i Høyanger, ønsker å utvikle 
Høyanger som et industristed. 
Diskusjonen om ny vindkraft i 
kommunen går helt inn i elektroly -
sehallene på aluminiumsverket.� 
Foto: Odd Arild Løseth

Ned med energiforbruk og CO��
I dag huser lokalene en liten 
næringspark med slagordet «Ein 
smeltedigel for entreprenørskap 
og innovasjon�– der bærekraftige 
næringar vert støypt».

I den ene enden av de store, men 
relativt slitne lokalene, har Hydro 
pusset opp og bygget nye lokaler til 
Hydro Høyanger Recycling. Her blir 
forbrukerskrap i aluminium, som 
gamle øl- og brusbokser, tatt inn i 
verdikjeden igjen.

Målet er å få ned både energifor-
bruk og det totale CO�-avtrykket per 
tonn produsert aluminium.

Smelting av aluminium i resir-
kuleringsanlegget bruker bare fem 
prosent av energien som brukes 
til for å lage samme mengde 
aluminium under den såkalt pri-
mærproduksjonen.� �

Har satset tungt
Hydros utfordring er at mange 
av dagens kraftkjøpsavtaler løper 
ut frem mot 2030. Målet er at nye 
avtaler og økt produksjon i egne 
kraftverk skal erstatte dagens 
avtaler.�

Den relativt ferske fabrikksjefen 
rekker nesten ikke å ønske oss 
velkommen før hun blir konfron-
tert med hva vi har hørt på «bygda».

– Folk jeg har snakket med, etter-
lyser større forpliktelse fra Hydro. Dere 
snakker mest om hva som kan skje hvis 
dere ikke får mer kraft, blir det sagt.

– Det Hydro uansett sier, er at vi 
har satset tungt i Høyanger de siste 
årene, og vi ønsker fortsatt å satse. 
Det er jo betinget av at rammebe-
tingelsene er der, og at vi har kraft, 
og det til en pris vi kan leve med, 
sier Øygård.

De gamle fabrikklokalene er fylt 
av aluminiumsskrap. Midt på gulvet 
står det store ingoter, altså metall-
blokker som kan brukes som råvare 
i aluminiumsproduksjonen litt 
lenger nede i bygda. 

Avhengig av blandingsforholdet 
kan resirkulert materiale redusere 
energiforbruket med så mye som 20 
prosent.

En kritisk del av jobben er å �erne 
lakkrester fra boksene for å unngå 
utslipp av giftige dioksider.

Når det er gjort, kan de gamle 
brus- og ølboksene smeltes om i en 

stor ovn. De store ingotene fraktes 
ned til aluminiumsverket på biler.

Knytt kraftproduksjon  
og industri
Vindkraft utgjør i dag rundt 25 
prosent av Hydros totale kraftfor-
bruk på 18 TWh.�

Høyanger ligger i NO3 og har 
kunnet glede seg over innestengte, 
lave strømpriser. Men nye ledninger 
over Sogne�orden og �erning av 
�askehalser forsvinner den fordelen 
i løpet av noen år.�

Etterspørselen etter strøm fra ney 
industriprosjekter er nå så stor at 
NO3 kan bli et underskuddsområde 
om få år.�

Med egen kraftproduksjon i 
nærheten av fabrikkene blir Hydro 
mindre eksponert for prisforskjeller 
mellom prisområdene.

– Vi kan ikke bare sitte og vente 
på at ingenting skjer. Vi må i hvert 
fall prøve å se etter de mulighetene 
som vi har lokalt her. Vi ønsker å få 
knyttet kraftproduksjon og industri 
tettere sammen, sier�Øygård

Hydro har tidligere hatt kraftpro-
duksjon i Høyanger. Disse kraftver-

kene eies og drives nå av Statkraft på 
grunn av hjemfallsreglene.�

Terje Ljotebø er «assisterende 
omviser» for dagen og utfyller 
fabrikksjefens forklaringer.�

Det er vanskelig å fri seg fra 
tanken om at mange av turistene på 
båten fra Bergen kunne hatt glede 
av den samme omvisningen.�

Aluminiumsprodukter omgir oss 
på mange kanter. Ikke så mange vet 
hvordan den blir laget, eller hva som 
skjer med brus- og ølboksene etter 
at tørsten er slukket.

Delt syn på vindkraft
Ljotebø vet at arbeidsplasser ikke er 
noe man bare kan vedta. 

Han var en av de 36 som mistet 
jobben da det nederlandske 
selskapet Nyrstar la ned sitt resir-
kuleringsanlegg i 2020.�

Nå er han nyvalgt hovedtillits-
valgt i Hydro Høyanger. Han tror de 
ansattes syn på vindkraft er som i 
kommunen ellers.

– De er vel delt, sånn som mange 
andre. Mange er nok også for 
vindkraft, men tanke på at indus-
trien trenger mer strøm. Men så har 
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du også dem som sier tvert nei til 
vindkraft, sier han.

– Er dere ansatte redde for at Hydro 
skal stå uten kraftavtaler?

– Ja, det vil gå utover driften 
hvis kraften blir dyrere i 2030. Det 
er veldig viktig at vi får nye avtaler 
eller økt kraftproduksjon.

Siden de arbeider i en liten og 
gammel fabrikk, føler de Hydro-an-
satte i Høyanger seg spesielt utsatt.�

Ljotebø understreker at kraften 
ikke trenger å komme fra vindkraft. 
Oppgradering av vannkraftverk er 
også en mulighet, påpeker han.�

Karbonfangst øverst
– Når vi går i 1. mai-tog, går vi med 
en parole om nye elektrolysehaller, 
sier Ljotebø.

–�Får dere noen nye haller?�
– Vi får det i alle fall ikke før vi har 

nok kraft. Og nett. Vi må faktisk ha 
begge deler,

Høyest på prioriteringslisten står 
kraft til karbonfangst for å redusere 
utslippene fra naturgassen som 
brennes på fabrikkene. Før det er 
på plass, blir det neppe aktuelt med 
nye haller, får vi vite.�

Omvisningen er slutt. Jakke, 
hjelm og beskyttelsesbriller leveres 
tilbake. Vi «biper» oss ut av lokalene 
med lånekortet vi �kk utdelt. Hydro 
tar ikke sjansen på at gjester for-
svinner i de store lokalene.

Det vil si, helt slutt er det ikke 
omvisningen. Øygård og Ljotebø 
tar oss med en tur ned til alumini-

umsverket nede i sentrum. Ikke inn 
i den store elektrolysehallen denne 
gangen, men til den historiske 
inngangen til verket og boligene for 
arbeidere og direktører like utenfor.�

Det er et stort ansvar å videreføre 
Hydros historie. Anlegg i Høyanger 
ble startet opp allerede i 1917. Da var 
dette et av de første produksjonsste-
dene for primæraluminium, eller 
�ytende aluminium, i Norge.

Må ha langsiktig kraftavtale
De gamle husene er en påminnelse 
om hvordan verden har endret seg. I 
starten tok Hydro seg av store deler 
av livene til folk, som vi har lært på 
skolen. Nå lurer folk

Fortsatt er forholdet mellom 
Hydro og Høyanger tett og godt. 
Men nå betyr hard konkurranse, 
nye rammebetingelser og raske 
endringer at man aldri kan være 
helt trygg på hva som skal skje 
neste år.�

Eller kan folk i Høyanger stole 
på at strømmen blir værende, og at 
Hydro ikke legger om planene når 
vindkraftverket står der?�

Vi spør Arvid Moss, mangeårig 
sjef i Hydro Energi og med i Hydros 
toppledelse frem til i sommer.�

– Nei, det er ikke sånn vi pleier å 
gjøre det i Hydro. Logikken er at det 
må ligge en langsiktig kraftavtale 
i bunn før vi tar en kommersiell 
beslutning om å bygge et vindkraft-
verk, sier han på Teams fra hoved-
kontoret i Oslo.

– Hva med Høyanger�ellet, er det 
aktuelt å hoppe over og heller samarbeid 
med Fred. Olsen Renewables?

– Det er et annet prosjekt. Jeg 
tror bare vi sier det så kort som 
det. Vi jobber med grunneierne for 
vårt prosjekt. Det er vår prioritet. 
Vi legger oss ikke opp i hva Fred. 
Olsen�Renewables gjør. Til syvende 
siste er det kommunen som må si 
ja til konsekvensutredning, under-
streker Moss.

Fred. Olsen Renewables legger 
også mye vekt på å legge igjen 
verdier i lokalsamfunnet.�

Selskapet har allerede avtale med 
mange av grunneierne, etter en stor 
jobb med å rydde opp i�eiendoms-
grenser og eiendomsforhold.�

– Vår tilstedeværelse og enga-
sjement i Høyanger-samfunnet er 
ikke bare en forretningsstrategi, 
det er en forpliktelse til å være 
en positiv kraft i lokalsamfunnet 
på lang sikt.�For å øke den lokale 
forankringen i Høyanger ønsker 
vi å inkludere en lokal aktør, for 
eksempel kommunen, eller en 
industriaktør på eiersiden, skriver 
Kjetil B. Traaen, prosjektutvikler i 
Fred. Olsen Renewables i en e-post 
til Europower.

Lokal industri får ikke strøm
Arbeidsdagen går mot slutten. På 
torget i Høyanger, et godt norsk 
steinkast fra aluminiumsverket, har 
det lokale Arbeiderpartiet-laget stilt 
seg opp med sjokoladekake.�

– Vi venter på en stortingsrepre-
sentant, sier de.�

Kristin S. Råsberg, Monica Oppedal, 
Hege Rush og Bjarte Johansen har 
til sammen mange års erfaring 
fra lokalpolitikken. Budskapet fra 
kommunens største parti, som også 
har ordføreren, er klart.

– Kraften fra et potensielt vind-
kraftverk må komme lokalbefolk-
ningen til gode, og vi må si ja til 
konsekvensutredning for å få mer 
kunnskap, slår de �re fast.

Stortingspolitikeren viser seg å 
være Torbjørn Vereide, som komme 
rett fra Lutelandet vindkraftanlegg 
litt lenger nord i Vestland.�

Flere i Høyanger trekker frem 
nettopp Lutelandet som et skrek-
keksempel på hva de for all del ønsker 
å unngå.�

– Ordføreren i Fjaler er veldig 
tydelig på at lokalsamfunnet bør 
få enda mer igjen for å sette av 
areal til kraftproduksjon, enten det 
er vannkraft eller vindkraft. Det 
tenker jeg er veldig riktig vei å gå, 
sier Vereide.�

Det er fortsatt mer kake igjen på 
Arbeiderpartiets stand. Men som 
så ofte på Vestlandet, rutetidene til 
ferger og hurtigbåter styrer tiden.

Mens Europower drar tilbake til 
Bergen, fortsetter diskusjonene i 
Høyanger. I løpet av sommeren får 
vi vite om det blir konsekvensu-
tredning, eller om det omdiskuterte 
«vindkrafteventyret» er over før 
det har startet.� �

Snøheia, der Hydro og Eviny ønsker å legge et nytt vindkraftanlegg, lever 
opp til navnet. Dronebildet er fra midten i mai i år. Foto: Odd Arild Løseth
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MENINGER

Bransjen peker på ulike utfordringer, men det er vanskelig å bli hørt.  
Avstanden fra politikerne og byråkratiet til bransj en blir for stor.

Målet er kjent, vi trenger mer kraft og vi 
trenger å bygge nett og utnytte det nettet 
vi allerede har bedre. Vi har et ansvar 
for å få dette til av hensyn til klima og 
miljø, men også for å møte fremtiden for 

industri og næringsliv som opplever kø i 
den grønne omstillingen. Alle vet målet, 
likevel opplever vi posisjonering mellom 
politikere, byråkrati og bransjen, der det 
pekes på hverandre.

Det fordrer ikke det gode samarbeidet 
når nettselskapene ber om regelendringer 
og får til svar fra NVE direktøren på NVEs 
energidager, at når bransjen ber om noe, så 
«gjelder det å holde på lommeboka» og på 

Politikere, bransjen og byråkratiet 		
Meninger

Halvard 
Fjeldvær
Styreleder i 
Distriktsenergi og 
konsernsjef i Svorka
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samme konferansen fortsetter RME-an-
satte med at «tillitt er bra, men kontroll er 
bedre». Det er heller ingen innertier når 
statsråden møter bransjens behov med 
drepende skatteregler for produsentene 

og at det pekes på at nettselskapene må få 
opp farten å bygge nett nær sagt uansett 
hvilke rammevilkår vi må forholde oss til.

Fra bransjens hold «skylder» vi på lang 
saksbehandlingstid hos myndighetene, 
krevende skatteregler og en inntekts-
rammeregulering i utakt med målet om 
raskere nettutbygging.

Målet må være at regelverket som politi-
kere setter for bransjen og som byråkratiet 
forvalter, tre�er målet selskapene har som 
samfunnsaktører. For nettselskapene betyr 
dette rette incentiver og muligheter for 
rimelig avkastning, og for produsentene 
betyr dette muligheter for lønnsomhet og 
tilgang på et marked. For både produsen-
tene og nettselskapene løftes verdien av 
forutsigbare rammebetingelser høyt.

Politiske ønsker forsvinner i byråkratiet
Vi har en statsråd som kan bransjen. Det 
er et ubetinget gode. Energiministeren har 
også synliggjort behov og tatt initiativ til 
en rekke endringer blant annet i regu-
leringen av nettselskapene. Likevel ser 
vi klare tendenser til at når nødven-
dige endringer foreslås eller er oppe til 
vurdering, blir disse borte når den byrå-
kratiske kverna settes i arbeid.

Det er heller ikke sikkert at det er det 
den enkleste veien inn til den gode dis-
kusjonen at det i en rekke saker er RME, 
som i praksis vurderer behovet for rege-
lendringer og er den samme etaten som 
også utarbeider og forvalter regelverket.

Bransjen peker på ulike utfordringer, 
men det er vanskelig å bli hørt. Avstanden 
fra politikerne og byråkratiet til bransjen 
blir for stor. Vi kjenner alle målet, men 

forståelsen av hvilke virkemidler som skal 
til for å øke kraftproduksjonen og nettka-
pasiteten forsvinner i den byråkratiske 
kvernen.

Har vi den samme kriseforståelsen?
Vi er usikre på hvorvidt kriseforståelsen er 
den samme mellom trekløveret - bransje, 
politikere og byråkratiet. Om så var tilfelle 
tror vi det politiske forliket på Stortinget 
ville ha blitt utformet allerede. Et forlik 
som hadde pekt ut kursen for bransjen og 
byråkratiet med stående marsordre om å 
levere på det grønne skiftet. Ledsaget av et 
regelverk som hadde lagt til rette for dette. 
Hadde kriseforståelsen vært helt der oppe 
i byråkratiet ville retorikken derfra vært 
annerledes i forhold til bransjen, og myn-
dighetene hadde åpnet for å se på lovpå-
lagte frister på saksbehandlingen slik det 
foreslås i EU. Men der er beskjeden klar. 
Ingen frister her i gården. Ikke vil det gå 
fortere og det vil kunne gå på bekostning 
av demokratiet.Det må innrømmes at de 
to argumentene kjøper vi ikke. Men de har 
holdt regelendringene unna.

Vi må alle i trekløveret, bransjen 
inklusive, gå i oss selv for å sette fart på 
omstillingen. Vi må rett og slett snakke 
bedre sammen. �

God stemning da energiminister Terje Aasland og Fornybar Norge-leder Åslaug Haga 
møttes på Fornybarbåten i begynnelsen av mai i år. Men totalt sett er samarbeidet på 
tvers av politikere, bransje og byråkrati for dårlig, skriver artikkelforfatteren.  
� Foto: Haakon Barstad

et 		  samarbeider for dårlig

Politiske ønsker om regel-
endringer ser ut til å bli borte i 
den byråkratiske kvernen
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Når vi går mot et kraftunderskudd, må 
noen være den voksne i rommet og ta 
upopulære beslutninger.

Upopulære 
energi-
beslutninger 
– populære 
resultater

Vi er inne i en storstilt grønn omstilling 
og elektri�sering av samfunnet. Men det 
�nnes ingen perfekt politikk som gir billig 
strøm uten naturinngrep, og som samtidig 
kan iverksettes raskt og helst være gratis. 
Statnett mener at vi allerede fra 2027 
kommer til å ha et nasjonalt kraftunder-
skudd i Norge. Behovet for energi øker for 
hvert år. Snart er det ikke lenger kraft nok 
til alle. Nå må det handles og ikke bare 
krangles. Og det vil koste. Det må alle beslut-
ningstakere være villige til å innrømme og 
være voksne nok til å stå inne for.

Norge har hatt et kraftoverskudd som 
har tjent oss godt. Ren norske vannkraft har 
gitt billig strøm til forbrukerne og konkur-
ransefortrinn til næringslivet. Nå krymper 
kraftoverskuddet. Selv om vi har utviklet og 
bygget ut nye fornybare energikilder, går 
det for sakte.

Løsningen er enkel: Vi må produsere 
mer kraft for å dekke behovet. Og vi må 
bygge ut mer nett for å få kraften dit den 
trengs. Samtidig er løsningen vanskelig: 
Denne omeletten er det ikke mulig å lage 
uten å knuse noen egg.

Det vil koste
Det kommer til å koste penger hvis vi 
skal ska�e oss den kraften vi trenger. 
Det kommer til å bli naturinngrep, og 
det kommer til å bli motstand. Frykten 
for kostbare prosjekter som går ut over 
naturen har fått oss til å søke etter lavt-
hengende frukter som kan avhjelpe 
utviklingen. Men det utsetter bare det 
uunngåelige. Vi gjør oss selv en bjørnetje-
neste når vi gir inntrykk av at det er mulig 
å ska�e oss nok kraft uten større inngrep. 
I så fall vil det ikke bli nok til alle, noe som 

vil gi høye pris og sannsynlig utfasing av 
industri.

Energibransjen bygger allerede det 
som er mulig innenfor dagens rammer. 
Hvis politikerne ønsker at det skal gå 
raskere, må de også ta større grep. Man 
har innsett det på havvind, og man må 
innse det på land. Her er veien per i dag 
mye kortere til kon�ikt med motkrefter 
og egne velgere, men samtidig er veien 
også kortere til realisering av kraftpro-
duksjon. Og hvorfor ikke støtte opp om 
ytterligere vannkraftproduksjon som i 
dag synes marginalt lønnsomt?

Vi trenger noen voksne i rommet
Det er vanskelig å ta upopulære avgjø-
relser når neste valg alltid vil komme 
før det positive bidraget fra kraftutbyg-
gingen. Vi trenger derfor noen voksne 

Meninger

Truls  
Wickholm
Administrerende 
direktør i 
Samfunnsbedriftene
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i rommet. Noen som tar ansvar og kan 
handle – ikke bare snakke og krangle 
og klage på alle andre. Vi trenger noen 
som tar beslutninger som er upopulære, 
men som likevel er bra for oss alle. Det 
er politikernes lodd å gjøre dette. Og de 
må få med seg folket på de upopulære 
beslutningene.

Det vil alltid være motstand mot kraft-
utbygging. Alternativet er verre. Det må 
man få klarere frem. Det rom for bedret 
dialog, der folk må føle at deres bekym-
ringer tas på alvor. Selv om man ikke blir 
enige, er det viktig å lytte. Man må også 
�nne gode lokale kompromisser. Her har 
små energiselskaper i distriktene vist seg 
å være �inke til å lytte til sine lokalsam-
funn. Både sentrale myndigheter, poli-
tikere og de større selskapene har ett og 
annet å lære av dem.

Redusere motstand
I tillegg vil lokalt eierskap bidra til å 
redusere motstand. En rapport fra Oslo 
Economics viser økende aksept for kraft-
utbygging når kommuner og lokale 
selskaper har eierinteresser. Også her kan 
små energiselskaper ta et ansvar og bidra 
til å redusere motstand.

De viktigste og mest upopulære beslut-
ningene må likevel tas av politikerne. 
De må være de voksne i rommet. Med 
de riktige verktøyene og rammene, står 
bransjen klare til å ta grep for å få økt 
kraftproduksjon. Det gjelder også grep 
som vi vet vil møte motstand fra de som er 
kritiske til utbygging av ulike produksjons-
typer, være seg sol-, vind- eller vannkraft. 
Bransjen og de �este beslutningstakerne 
deler analysen av at det er behov for mye 
ny kraft raskt.

Da holder det ikke å peke på hverandre. 
Vi må bli enige om virkeligheten. Og så må 
vi ta beslutningene som gjør at vi kommer 
videre.

Samfunnsbedriftene tar gjerne på seg 
oppgaven med å invitere til et tre�. Det 
som er sikkert, er at vi må slutte å håpe 
at ting skal skje fortere uten at vi gjør noe 
signi�kant annerledes. For det kreves 
upopulære energibeslutninger for å få 
populære resultater. �

Energibransjen bygger allerede det som er mulig innenfor 
dagens rammer. Hvis politikerne ønsker at det skal gå 
raskere, må de også ta større grep. På land er veien per 
i dag mye kortere til kon�ikt med motkrefter og egne 
velgere, men samtidig er veien også kortere til realisering 
av kraftproduksjon, skriver artikkelforfatteren. Bildet er fra 
en demonstrasjon mot vindkraft.  Foto: Haakon Barstad



I BRANSJEN

Cecilie Arnemo Åsmul fotografert på 
scenen under Europower Investor 2024.
Foto: Eivor Eriksen
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AV JONAS MESSEL LARSEN 
jonas.larsen@europower.no

– Hva er den største utfordringen 
i bransjen akkurat nå?

– Først og fremst at det går 
vanvittig sent. Vi har mye å gjøre 
skal vi nå klimamålene, og akkurat 
nå føles det som om vi kommer 
ingen vei.

– Noe spesielt du tenker på?�
– Det er mange som har lyst 

til å bygge ut kraft, særlig sol- og 
småkraft, men nettet er full og køen 
hos NVE for konsesjonsbehandling 
er fryktelig lang.

– Hva kan gjøres med det?�
– Første hinderet man støter på, 

er nettkapasitet. Hvis det viser seg 
å være ledig kapasitet og man får 
karret til seg nett, så venter konse-
sjonsbehandlingen hos NVE. Det tar 
tid å bygge ut nett, og en løsning da 
er å se på hvor vi kan bygge produk-
sjon uten nett, som samlokalisering. 
Et eksempel på det, er Heggvin data-
senter, hvor det skal bygges et 120 
MW solkraftverk rett ved som kan 
gjøre at man slipper utløse en større 
nettutbygging i regional- og/eller 

sentralnett. Skulle man ventet på 
ledig plass i nettet, hadde det ikke 
skjedd noe før 2030.

– Det du foreslår er altså å 
omgå NVE?�

– Ja, i hvert fall se på andre 
løsninger som ikke er avhengig av 
å vente på ledig nett. Hele bransjen 
må tenke mer ukonvensjonelt, våge 
å tenke utenfor boksen. Et annet 
eksempel kan være hybridisering 
av vindparker, altså bygge solcel-
leanlegg sammen med vindkraft 
slik at det benytter seg av samme 
nettkapasitet. Forskning viser at 
det er god antikorrelasjon på dette, 
altså at sol og vind ikke produserer 
samtidig.�

– Er det noe du tenker bran–
sjen er for opptatt av?�

– Det brukes for mye tid på 
planer, utredninger og analyser, 
eksempelvis som Energideparte-
mentet legger over på NVE. Spør 
du meg, handler det  like mye om å 
frigjøre tid som å øke antall ansatte. 
Energidepartementet bruker NVE 
til så mye annet enn konsesjonsbe-
handling, det er én av årsakene til 
at det går treigt. I Innlandet søkte 

vi i 2022 konsesjon på to små, kon-
vensjonelle solkraftverk. Det er 
ingen lokal motstand mot prosjek-
tene, likevel er ikke søknadene gått 
igjennom. Målet om 8 TWh solkraft 
i 2030 kan Stortinget bare glemme.�

– Du sier at departementet 
bør ta oppgaver ut av NVE?� 
– Ja. NVE bør få nok tid til å drive 
med saksbehandling, så kan man 
heller hyre inn eksterne kon-
sulenter til annet arbeid nå når 
Norge har så mye å rekke før 2030 
og sakskøene bare øker.

– Hvis du hadde vært statsråd 
i Energidepartementet for 
én dag, hva ville du gjort?�  
– Først ville jeg gjort de endringene 

i konsesjoner som jeg har nevnt. 
Og så skulle jeg gjerne bestemt at 
Statnett skulle bygd sentralnett 
gjennom Østerdalen. Det er store 
energiressurser her, men ikke nok 
nettkapasitet.�

– Hva er det viktigste regje-
ringen kan gjøre på kort sikt for 
å øke utbyggingen av fornybar 
kraft?�

– Jeg vil trekke frem det nylige 
kraftløftet i Finnmark som et 
eksempel til etterfølgelse. Avgjø-
relsen om å elektri�sere Melkøya 
sørger for at utbyggingen betaler 
anleggsbidrag, og det blir mulig å 
bygge mer vindkraft.�Vindkraftut-
byggerne blir med på å betale for 
mer nett som igjen gjør inngangen 
for andre forbrukskunder lettere. 
Hele Finnmark får nå et kraftløft, 
det blir veldig interessant å følge 
med på. Etter hvert kommer man 
til å se ringvirkningene av Melkøya, 
med tanke på CO2-kutt gjennom 
nettutbygging, ny kraftutbygging 
og elektri�sering av forbruk.

– Aller helst ville du hatt et 
kraftløfte Innlandet?�

– Ja, det skulle vi gjerne ha hatt.� �

– Stortinget kan glemme 
8 TWh solkra� i 2030
Daglig leder i NØK Fornybar mener Energidepartementet kan ta i bruk eksterne konsulenter for å avlaste 
NVE, og ønsker seg et kraftløft i Innlandet inspirert av Finnmark.  

Energipraten

Navn:�Cecilie Arnemo Åsmul� 
Stilling:  Daglig leder i kraft-
selskapet NØK Fornybar. Er 
også daglig leder for Innlandet 
Fornybar.�

Barrierer, bøyer og 
markeringsliner 
for vassdragsikkerhet 

www.vassfall.no
 

Satelittovervåkning for økt 
sikkerhet ved damanlegg  
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Etter å ha skrevet masteroppgaven sin fra 
hjemmekontoret ble Bjørn Slettan fristet 
av ryktene om et godt og sosialt arbeids-

miljø i Statnett. Foto: Bjørg Davidsen
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Før master skal bygges og linjer skal trekkes, trengs 
det gode rammebetingelser på plass. Det sørger blant 

annet Bjørn Slettan for.

Han sørger for at Statnett har 
best mulig 

rammebetingelser

AV BJØRG DAVIDSEN 
bjorg.davidsen@europower.no

– Jeg visste ikke så mye om Statnett før jeg 
�kk jobb her, men jeg visste at det ikke var 
det samme som Statkraft, sier Bjørn Slettan.

Gjennom hele sin karriere har nemlig 
Slettan sett muligheter som virker 
spennende, innsett at han ikke kan noe 
om det, og grepet muligheten med begge 
hender likevel.

– Det er kanskje litt Pippi Langstrømpe, 
sier han.

Første gang var da han landet en trai-
nee-stilling på ambassaden i Litauen i 
2018. Han syntes utenrikstjenesten virket 
spennende, og søkte seg derfor til ambas-
saden i Vilnius. Den �kk han.�

Til tross for at han «ikke kunne så mye 
om Litauen», satte han livet hjemme 
på vent, kastet seg på �yet og reiste ned. 
Han landet en sen januarkveld. Det var en 
kald og mørk hovedstad som ønsket ham 
velkommen da han gikk av �yet. Her skulle 
han være det neste halvåret.

– Da tenkte jeg�«Shit. Jeg kjenner faktisk 
ingen her. Dette blir en prøvelse».�

Det ordnet seg likevel. Den mørke 
kvelden ble til en lysere morgen, kulden 
forsvant med vintermånedene og 
fremmede ble gode venner og kolleger.

Det var også gjennom trainee-stil-
lingen at Slettan kom inn på emnet ener-
gisikkerhet – et tema som har vært veldig 
aktuelt for Norge de siste par årene, men 
som har stått høyt på Litauens agenda i en 
årrekke.

– Dette med energisikkerhet har festet 
seg ganske hardt i meg etter oppholdet i 
Litauen. Litauen har en annen historie 
med naboen i øst enn oss, så de har nok 
forberedt seg på en annen måte. De var jo 
et av de første landene i Europa som stanset 
all import av russisk gass.

Konsumprisindeks eller key  
performance indicators?
Den samme Pippi Langstrømpe-menta-
liteten hadde han da han snart var ferdig 
utdannet samfunnsøkonom og �kk øye på 
en stilling i Statnett.

– Jeg tenkte at den så spennende ut. Den 
SKAL jeg ha,�sier Slettan.

– Men så begynte jeg å tenke; jeg kan 
jo ingenting om energimarkedet. Men jeg 
kan mye annet, så da kan jeg sikkert lære 
meg dette også.

Da koronapandemien brøt ut, satt 
Slettan hjemme og skrev masteroppgaven 
sin i samfunnsøkonomi. Han hadde en 
venninne som jobbet i Statnett som skrøt 
av et sosialt og godt arbeidsmiljø. Det var 
noe som fristet etter masterskriving fra 
hjemmekontoret.

Han �kk jobben i Statnett og startet 
august 2020. Den gang som økonomisk 
rådgiver. 

Fra å ikke kunne noe som helst om ener-
gimarkedet, ble han altså med ett kastet ut 
i en verden av forvirrende forkortelser og 
inntektsrammeregulering. Heldigvis var 
han i gode hender.

– Lederen min og en nær kollega var 
også utdannet samfunnsøkonomer, så de 
visste hva jeg kunne og hva jeg ikke kunne. 
De kastet meg ut på dypt vann, så sto de 
klare til å �ske meg opp hvis de så at jeg 
ikke kunne svømme, sier Slettan.

I dag kan han mye av stammespråket i 
nettbransjen, men det har også krevd en 
god del øving – og feiling.�

Da han først begynte som økonomisk 
rådgiver, merket han at avdelingen hans 
snakket en del om KPI. Slettan skjønte 
virkelig ikke hvorfor de skulle dra inn 
konsumprisindeksen i dette, in�asjonsjus-
tering ga jo virkelig ikke mening i denne 
sammenhengen, og måtte spørre hva i all 
verden de tenkte med dette.

– Da svarte de at det ikke er den type KPI, 
men at de snakket om «key performance 
indicators».

En type KPI man ikke lærer altfor mye 
om i løpet av fem år på samfunnsøkono-
mistudiet altså. Det er imidlertid ikke den 
eneste terminologien som har krevd sitt 
for å lære.

– Det er bra at det �orerer av elkraftin-
geniører her, fordi jeg vet ikke hvor mange 
ganger jeg har spurt om forskjellen på 
frekvens, watt, volt, e�ekt og energi. Jeg har 
spurt om det, notert det ned, men glemt det 
rett etterpå, sier Slettan.

– Så det har vært masse gule post-it-lapper?
– Ja, men så har vi clean-desk-policy, så 

de post-it-lappene får ikke henge så lenge.

– Å jobbe med rammebetingelser er  
å jobbe med morgendagen
Etter en tid i selskapet gikk Slettan fra å 
være økonomisk rådgiver til å jobbe med 
rammebetingelser for Norge og Europa. Det 
er i denne avdelingen han jobber nå.

– Hvordan ser en vanlig arbeidsdag ut?
– Klisjeen er jo at ingen dager er like, 

men det er jo sånn det er!
Dagene går mye til å holde seg oppdatert 

på hva som skjer, diskusjon, høyttenkning 
og samarbeid med de andre avdelingene 
i Statnett.

– Målet er å få så gode rammebetingelser 
som mulig for både å oppnå Statnett sin 
strategi, men også for å få til det mandatet 
vi har som er å planlegge, bygge og drifte 
transmisjonsnettet på en samfunnsøko-
nomisk rasjonell måte, sier han.

For å oppnå dette målet er det mange 
små detaljer som må på plass, men alt 
starter med rammebetingelser.

– Når man jobber med rammebe-
tingelser kan man tenke at det er veldig 
tidligfase arbeid. Man tenker at Statnett 
er hardware – det er strømmaster og det 
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er linjer som trekkes, og systemansvaret 
og sentralene med regulering og balanse 
– men for at alt dette skal bli en realitet, 

så beror det jo på at man har ramme-
betingelser som fungerer, sier 

Slettan.
– Hvis de rammebetin-
gelsene ikke er på plass, 

så vil den jobben bli 
veldig vanskelig når 
man skal ut å bygge 
disse mastene og 
linjene.

Rammebetingel-
sene er nemlig det 

som vil sette premis-
sene for hvordan mor-

gendagen blir. Det er noe 
av det gøyeste med jobben, 

syns Slettan.
– Å jobbe med rammebetingelser 

er å jobbe med morgendagen. Man jobber 
for å få et velfungerende system, et 
e�ektivt marked og planer som vil være 
formålstjenlig i fremtiden.

– Statnett får en del kritikk for at det går 
for sent. Syns du det går for sent i Statnett?

– Jeg tenker at det ikke nødvendigvis 
går for sent i Statnett, men det er en stor 
bedrift som er underlagt masse regu-
leringer som vi må forholde oss til. På 
mange felt så vil det ta det tempoet det 
tar fordi det er mye krav og byråkrati, 

og det er viktig med godt forankrede 
prosesser. Min oppfatning er ikke at man 
somler mer enn andre, sier Slettan, og 
legger til:

– Jeg opplever at Statnett har et stort 
fokus på at vi ikke skal være bremsen. Det 
er min oppfatning i hvert fall.

Vil EU ha like stort fokus  
på energi etter valget?
Å se på hvordan endringer ute i Europa vil 
påvirke Statnett og det norske kraftsys-
temet, er noe Slettan sin avdeling bruker 
mye tid på i jobben sin.

I EU er generelt sett tempoet svært 
høyt. Når det i tillegg sendes brev med 
tidsfrister fra EU til den norske regje-
ringen samtidig som det nærmer seg et 
EU-valg – da er det klart at det er mye å 
følge med på.

Særlig det kommende EU-valget syns 
Slettan blir veldig spennende.

– Den kommisjonen som har sittet nå 
har jo hatt et veldig stort fokus på energi, 
omstilling og klima. Det er ikke gitt at det 
nødvendigvis blir sånn etter valget, sier 
han.

Det er for tiden mange spådommer om 
hvordan EU-valget i juni vil gå. Slettan og 
hans avdeling bruker mye tid på å følge 
med på hvor de store trendene går, og hva 
det kan bety for Statnett og det norske 
kraftsystemet.

– Norge er tett knyttet til Europa på alle 
plan – både på energifeltet, men også på 
alle andre samfunnsfelt. Hvis man får en 
helt annen sammensetning i parlamentet 
og kommisjonen, så vil jo det påvirke 
hvordan EU utvikles og derfor også ha en 
påvirkning på Norge, sier Slettan.

Forberedt på at jorden går under
Mellom master i samfunnsøkonomi, et 
halvår på Norges ambassade i Litauen og 
noen år i Statnett, har også Slettan klart å 
kare til seg en litt uvanlig type eiendom.

For noen år tilbake var det nemlig en 
trend å kjøpe seg én kvadratmeter land i 
Skottland for å kunne smukke seg med en 
tittel som lord.

– Det gjorde ikke jeg, men jeg kjøpte ett 
mål tomt på månen, sier Slettan.

– Eier du en del av månen?
– Ja, jeg eier ett mål på månen. Det er jo 

sikkert hundre prosent «scam», men jeg 
tenkte at hvis jorden går under og vi må 
evakuere til månen, så har jeg et skjøte 
og et kart med en prikk hvor jeg eier. Det 
er kanskje falskt, men et falskt skjøte er 
bedre enn ingen skjøte.

– Så man blir litt paranoid av å jobbe i 
Statnett altså?

Slettan ler.
– Jeg tror ikke jeg er representativ for 

alle statnettere. Det er kanskje bare jeg 
som er litt paranoid. �

– Det er bra at 
det �orerer av 
elkraftingeni-
ører her. Jeg 
vet ikke hvor 
mange ganger 
jeg har spurt 
om forskjellen 
på frekvens, 
watt, volt, effekt 
og energi, sier 
Slettan. Foto: 
Bjørg Davidsen

Bjørn Slettan poserer foran Statnett sine verdier:�«Vi leverer. Vi har Mot. Vi gjør det sammen».  Foto: Bjørg Davidsen
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NYTT OM NAVN

�  �  �  Stig-Magne Svalheim  
har hatt ansvar for vindkraft i 
SFE, men går nå til tilsvarende 
stilling i Eviny.
�  �  �  Beate Stangeland 
har�startet i ny stillling som 
økonomisjef i Lnett. Hun var 
tidligere leder for analyse. I 
samme selskap er�Andreas 
Edvardsen Killingberg �ferdig 
som trainee, og har fått fast 
jobb som kraftsystemanaly-
tiker.
�  �  �  Hilde Tonne slutter 
som konsernsjef i Statnett.
�  �  �  Etter 4,5 år i som 
konsulent i Thema, går Mari 

Nyhaug videre til 
Hafslund Eco Vann-

kraft, der vil hun 
bli Kristin Lians 
nye personlige 
strategiske 
rådgiver.

�  �  �  Hos Sol-
cellespesialisten 

går daglig leder 
Carl Christian Strøm -

berg over i ny rolle med fokus 
på vekst i samme selskap.
�  �  �  Birgitte Ringstad 
Vartdal  er utnevnt som ny 
konsernsjef i Statkraft. Det har 
også blitt kjent at�Christian 
Rynning-Tønnesen er ansatt i 
Akers investeringsselskap ICP.
�  �  �  I Tensio har man styrket 
laget og ansatte et team med 
�re energikordinatorer;�teamet 
består av Tonje Skoglund 
Hermansen, Stefan Forberg -
skog, Malin Eidem og Kristin 
Fagerli .
�  �  �  I Solgrid har�Kristin 
Melsnes �meldt at hun 
går av som topp-
leder i solkraft-
selskapet.
�  �  � I 
Aneo er 
Ole Martin 
Buene 
ansatt som ny 
konserndirektør 
for Marked og 
kommunikasjon.
�  �  �  Zero-leder Sigrun 
Gjerløw Aasland er utnevnt 

som statssekretær for klima- 
og miljøminister Andreas 
Bjelland Eriksen mens Ragnhild 
Sjoner Syrstad har foreldreper-
misjon.
�  �  � Susanne Bondevik�har 
fått ny jobb som seniorrådgiver 
samfunnskontakt i Statkraft. 
Hun kommer fra en jobb som 
leder av den politiske avde-
lingen for Venstres Stortings-
gruppe.
�  �  �  Stephen Bull �er ny 
konsernsjef i havvindselskapet 
Vårgrønn.
�  �  �  Torbjørn Haugen er 
ansatt som ny daglig leder i 
Konsesjonskraft IKS.
�  �  �  Eivind Samseth er 
ansatt som Chief Strategy 
Of�cer i Volt Power Analytics.
�  �  �  Tidligere NordPool-sjef 
Kari Ekelund Thørud er ansatt 
som ny konsernsjef for Hydro 
Energy etter Arvid Moss.
�  �  � Tidligere statsmeteo-
rolog Mariann Kløverud Foss  
er ansatt som krafthandler i 
Østfold Energi. Også�Fredrik 
Aulie  er ansatt med samme 
stillingstittel.
�  �  �  Ingrid Lomelde slutter i 
Aker Horizon som bærekraftan-
svarlig og har startet i ny jobb 
med samme tittel i Hafslund.
Daglig leder i Norseman Wind 
Atle Beisland , forlater sel-
skapet.
�  �  � Etter fem år velger Stig 
Tore Laugen å slutte i Aneo 
og�jobben som kommunika-
sjonsdirektør uten å ha ny jobb 
i sikte.
�  �  � I kommunikasjonsavde-
lingen i Eidsiva Energi rykker 

Maren Røhne opp fra 
stillingen som leder for 

kommunikasjon til å 
også ha ansvar for 
merkevare.
�  �  � Evinys kon-
sernsjef Ragnhild 

Janbu Fresvik  er 
utnevnt til styre-

medlem i Norges Bank.
�  �  � Jarle Roth er ny styre-

leder i Hafslund. 

�  �  �  Etter seks år i netts-
elskapet Lede - de siste årene 
som storkundekontakt, har 
Thea Øverli�levert inn sin 
oppsigelse. Hun er ansatt 
som næringspolitisk rådgiver i 
Fornybar Norge. Samme sted 
har man ansatt to nye direk-
tører;�Katrin Lervik  ansatt som 
ny bransjedirektør for vannkraft, 
og Stein-Gunnar Hansen 
Bondevik�i en nyopprettet 
stilling som markedsdirektør.
�  �  � I Salten Kraftsam-
band (SKS) er�Elnar Remi 
Holmen�ansatt for å lede det 
nye fornybarinitiativet Ny 
Fornybar.�Han kommer fra 
rollen som administrerende 
direktør i Bodøregionens 
utviklingsselskap (Brus).
�  �  �  I Vidju Holdning er Hans 
Karluf Uppheim  ny direktør for 
forretningutvikling og digitali-
sering. 
�  �  �  Fredrik Färber er 
ansatt som ny kommunika-
sjonsdirektør i Statnett. Han 
kommer fra stillingen som 
avdelingsdirektør forbruker-
politikk og kommunikasjon i 
Forbrukerrådet.

�  �  � Trygve Tomren-Berg  
uenig med styret om hvordan 
Norsk Fjernvarme skal vide-
reutvikles, og har levert sin 
oppsigelse.
�  �  �  Tuva Kvåle er 
ansatt som nærings-
politisk rådgiver for 
fornybar energipro-
duksjon i Fornybar 
Norge.
�  �  �  Kine Ryberg 
Strupstad  er ansatt 
som leder i Eidsiva 
Vekst-avdeling for elektri�-
sering.
�  �  �  Torstein Sole-Gärtne r 
starter som ny leder for 
Svalbard Energi. Han kommer 
fra jobben som direktør for 
Eidsiva Vekst.
�  �  �  I Hafslund er Didrik 
Lowzow ansatt som strate-
girådgiver. Han kommer fra en 
jobb som senior manager i PwC 
Norge.
�  �  �  Tone Svendsen Endal 
er ansatt som energikoordi-
nator i Elvia. Hun kommer fra 
en jobb i miljøstiftelsen Zero.
�  �  � Advokatene Jens Naas-
Bibow og Frode Støle legger 
ned 1,5 Advokat�rma og skiller 
lag. Nå har de begge gått videre 
til større �rmaer; henholdsvis 
Wiersholm og Bahr.
�  �  � I Siemens Energy er 
Knut Ivar Nyhaug ansatt som 
ny jobb som Head of Project 
Management Nordic.
�  �  �  Espen Fjeld har startet 
i ny jobb i Veni Energy Group.
�  �  � Ingrid Amundsen 
Welde går fra Tinfos til Hydro 
Rein.
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Energi for 10 år siden
At strømkundene i framtiden kun skal betale én 
faktura, har �ere navn. I noen sammenhenger 
blir det betegnet som ny markedsmodell, andre 
bruker begrepene samfakturering eller gjennom-
fakturering, og i atter andre sammenhenger er 
begrepet leverandørsentrisk modell brukt.

Uavhengig av hvilket begrep som blir brukt, er hovedpoenget det 
samme: Om noen år skal alle strømkunder betale strøm og nettleie på én faktura - 
uavhengig av hvor de bor og hvilken kraftleverandør de har. Kraftleverandøren skal 
sørge for at nettleien blir betalt videre til nettselskapene.

På et seminar i regi av Energi Norge tidligere denne måneden orienterte Ivar Munch 
Clausen fra NVE om hvordan samfaktureringen skal organiseres.�

– Kraftleverandøren skal være primær kundekontakt, men nettselskapene skal 
også kunne ha kontakt, sa Clausen.

Et vesentlig poeng er altså at selv om systemet blir betegnet som leverandørsen-
trisk, vil nettselskapene fortsatt ha kundekontakt. Sterkt forenklet skal kraftleveran-
døren står for kundekontakten når alt er i orden, mens nettselskapet skal kontaktes 
når strømmen er borte.� �

Energi for 30 år siden

Etter det Energi erfarer vil svenskene ha sin 
kraftbørs klar og operativ for handel 1. januar 
1995, samtidig med at den nye svenske ellagen 
trer i kraft.

Det er kjent siden i fjor høst at svenske OM 
Gruppen AB (Opsjonsmarknaden) har vurdert å 
etablere en svensk markedsplass for �nansielle kontrakter i et fremtidig deregulert 
svensk kraftmarked. Et samarbeid mellom OM og Svenska�kraftnät (tilsvarer Statnett 
SF i Norge) kan få det forspranget vi i Norge har hatt på svenskene når det gjelder 
etablering og drift av nordisk kraftbørs, til å forsvinne brått.

Tre år etter at vi �kk den norske energiloven, kjemper norske aktører fortsatt med 
staten for å få gjennomslag for en eierstruktur og en brukerstyring i Statnett Marked 
AS som kan gjøre det norske alternativet til et reelt alternativ til den svenske utfor-
dreren. Om et halvt år trenger vi behøver vi kanskje ikke kjempe lenger, svenskene er 
dyktige, og norske aktører som behøver �nansiell risikostyring, kan få alt de behøver i 
Stockholm. Datalinjer kjenner ingen grenser, og vi nordmenn vil ha sølt bort en enestå-
ende mulighet til å være med på topp i eliteserien. �

«Det er jo helt latterlig å tro 
at det går an å lure inn et 

vindkraftprosjekt på noen 
som helst plass» 
Bodø-ordfører Odd Emil 
Ingebrigtsen irriterer seg 

over desinformasjon fra 
vindkraftmotstandere

«Det er helt utrolig at de overhodet lot meg 
betale for slike tjenester. Det oppleves som 
et ran!»
NRK-legende Einar Lunde til Aftenposten 
etter å ha betalt for Fortums tilleggs-
tjenester

«Hva han prøvde å formidle, er uklart for 
meg»
Fornybar Norge-sjef Åslaug Haga til TU 
etter en av hennes mange direktører slo et 
slag for kjernekraft

«Vi har faktisk tapt kampen om befolk-
ningen. Ikke den tause majoritet, men den 
ganske aggressive minoriteten har lykkes. 
Det er helt utrolig»
Aneo-sjef Gunnar Hovland om kraft-
motstanden

«Så lenge var det gøy med solceller»
Overskrift i magasinet Harvest etter at 
Fjordkraft endret på solkonto-ordningen

«VG måtte utsette trykkingen av avisen for 
få med markedsføringsstuntet»
Tittel i kom24.no. Fjordkraft satte himmel 
og jord i bevegelse for å bruke begrepet 
«Norges energi» da konkurrenten ble en 
del av Fortum

«Hvem er egentlig en proaktiv problem-
knuser med ballonger i lufta som også 
er en gjennomføringsstjerne med øye for 
bærekraft?»
NRK stiller spørsmål ved en stillings-
annonse fra Bodø Energi

KRAFT- 
UTTRYKK 
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NETT

VANNKRAFT

SOLKRAFT

VINDKRAFT

SMÅKRAFT

INDUSTRI

TRANSPORT

KOMPETANSEELKRAFT

Vi leverer analyser, reléplaner og komplette prosjekter, inkludert 
apparatanlegg, vern- og kontrollsystem, kommunikasjons-
løsninger, og tilhørende AC/DC-forsyninger. 

Våre ingeniører har lang erfaring i bransjen og har prosjektert, 
�����
�e�æ�7�+�Ð�+�4�����æ���.�­�4�4���ð���Ì�+�ð�å�4���Ð�
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koblingsanlegg på alle spenningsnivåer fra 12 til 420kV. 

KRAFTSYSTEM  
Nettanalyser, feilanalyser  

norpec.no
Telefon: 32 84 90 00

TRANSFORMATORSTASJONER  
Kontrollanlegg, primæranlegg

RELÉVERN
Reléplaner, service, planleggingsverktøy

SPENNINGSKVALITET   
Rådgiving, analyser, måleutstyr


